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คำนำ 
 
  หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 เป็นหลักสูตรหลังมัธยมศึกษาตอนต้นหรือ
เทียบเท่า ที่พัฒนาขึ้นเพื่อใช้ในการจัดการศึกษาด้านวิชาชีพระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ เพื่อยกระดับ
การศึกษาวิชาชีพของบุคคลให้สูงขึ้น สอดคล้องกับ ยุทธศาสตร์ชาติ แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ 
อุตสาหกรรมเป้าหมายในการพัฒนาประเทศ แผนการศึกษาแห่งชาติ ความต้องการของสถานประกอบการ 
รวมทั้งข้อเสนอจากคณะอนุกรรมการร่วมภาครัฐและเอกชน เพื ่อผลิตและพัฒนากำลังคนอาชีวศึกษา  
(อ.กรอ.อศ.) โดยหลักสูตรดังกล่าวเป็นไปตามกรอบคุณวุฒิแห่งชาติ (National Qualifications Framework : 
NQF) และกรอบค ุณว ุฒ ิ อ ้ า งอ ิ งอา เซ ี ยน  (ASEAN Qualifications Reference Framework : AQRF)  
มาตรฐานการศึกษาของชาติ และกรอบคุณวุฒิอาชีวศึกษาแห่งชาติ ตลอดจนยึดโยงกับมาตรฐานอาชีพ 
มาตรฐานฝีมือแรงงาน และมาตรฐานอ่ืน ๆ ทั้งในประเทศหรือต่างประเทศ  เพื่อมุ่งเน้นการเรียนรู้สู่การปฏิบัติ 
เพื ่อพัฒนาสมรรถนะกำลังคนระดับฝีมือ รวมทั้งคุณธรรม จริยธรรม จรรยาบรรณวิ ชาชีพ และกิจนิสัย 
ที่เหมาะสมในการทำงาน ให้สอดคล้องกับความต้องการกำลังคนของตลาดแรงงาน ชุมชน สังคม ซึ่งสามารถ
ประกอบอาชีพอ ิสระได ้ โดยเปิดโอกาสให ้ผ ู ้ เรี ยนเล ือกระบบและว ิธ ีการเร ียนได ้อย ่างเหมาะสม 
ตามศักยภาพ ตามความสนใจ และโอกาสของตน ส่งเสริมให้มีการประสานความร่วมมือเพื่อจัดการศึกษา  
และพัฒนาหลักสูตรร่วมกันระหว่างสถาบันการอาชีวศึกษา สถานศึกษา หน่วยงาน สถานประกอบการ  
และองค์กรต่าง ๆ ทั้งในระดับชุมชน ระดับท้องถิ่น และระดับชาติ 
 การพัฒนาหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 สำเร็จลงได้ด้วยความร่วมมืออย่างดียิ่ง
จากหน่วยงานราชการ สถานศึกษา ผู ้บริหาร ศึกษานิเทศก์ ครูผู ้สอน ตลอดจนผู้ทรงคุณวุฒิทั้งภาครัฐ  
และภาคเอกชน ซึ ่งได ้อ ุท ิศสติป ัญญา ความร ู ้  และประสบการณ์ เพื ่อการพัฒนาการอาช ีวศ ึกษา  
ของประเทศชาติเป็นสำคัญ ในการนี้สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา จึงขอขอบคุณผู้ มีส่วนร่วม 
ในการดำเนินการทุกท่านไว้ ณ ที่นี้ 
 
      
 สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา 
       2567 
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หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ 
พุทธศักราช 2567 

 

หลักการของหลักสูตร 
 

1. เป็นหลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพหลังมัธยมศึกษาตอนต้นหรือเทียบเท่า ซึ่งเป็นการจัดการศึกษา  
ด้านวิชาชีพและยกระดับการศึกษาวิชาชีพของบุคคลให้สูงขึ้น สอดคล้องกับแผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคม
แห่งชาติ แผนการศึกษาแห่งชาติ เป็นไปตามกรอบคุณวุฒิแห่งชาติ กรอบคุณวุฒิอ้างอิงอาเซียน  
หรือกรอบคุณวุฒิอ่ืนในระดับสากล มาตรฐานการศึกษาของชาติ และกรอบคุณวุฒิอาชีวศึกษาแห่งชาติ โดย
เน้นการเรียนรู ้ด้วยการปฏิบัติ เพื ่อพัฒนาสมรรถนะกำลังคนระดับฝีมือ รวมทั้งคุณธรรม จริยธรรม 
จรรยาบรรณวิชาชีพ และกิจนิสัยที่เหมาะสมในการทำงานให้สอดคล้องกับความต้องการกำลังคนของ
ตลาดแรงงาน ชุมชนสังคม และการพัฒนาประเทศ รวมทั้งประกอบอาชีพอิสระได้ 

2. เป็นหลักสูตรที่เปิดโอกาสให้เลือกเรียนได้หลายรูปแบบตามศักยภาพและโอกาสของผู้เรียน เน้นสมรรถนะ
เฉพาะด้านด้วยการปฏิบัติจริง เปิดโอกาสให้ผู้เรียนสามารถยกเว้นการเรียนรายวิชา โดยการโอนผลการเรียน  
การเทียบโอนผลการเรียน การเทียบโอนความรู้และประสบการณ์ การเทียบโอนผลลัพธ์การเรียนรู้ การเทียบ
โอนประสบการณ์ของบุคคล การเทียบโอนสมรรถนะบุคคลตามมาตรฐานอาชีพ กรอบคุณวุฒิแห่งชาติและ
กรอบคุณวุฒิอ้างอิงอาเซียน มาตรฐานอาชีพระดับสากลเข้าสู่หน่วยกิตตามหลักสูตร ตามหลักเกณฑ์ แนว
ปฏิบัติและวิธีการที่คณะกรรมการการอาชีวศึกษากำหนด 

3. เป็นหลักสูตรที่ส่งเสริมและสนับสนุนความร่วมมือในการจัดการศึกษาและพัฒนาวิชาชีพร่วมกันระหว่าง  
สถาบ ันการอาช ีวศ ึกษาและสถานศ ึกษาก ับหน ่วยงานภาคร ัฐและเอกชน องค ์กรว ิ ช าชีพ  
ทั้งในและต่างประเทศ 

4. เป็นหลักสูตรที ่เป ิดโอกาสให้สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษา สถานประกอบการ ชุมชน  
และท้องถิ่นมีส่วนร่วมในการพัฒนาหลักสูตรให้ตรงตามความต้องการในการทำงานและการประกอบอาชีพ  
โดยยึดโยงกับมาตรฐานอาชีพ และสอดคล้องกับบริบทเชิงพื ้นที ่ ประเทศ และสังคมโลก เพื ่อสร้าง
ความสามารถในการแข่งขัน 

 
  



4 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

จุดหมายของหลักสูตร 
 

1. เพื่อให้มีพฤติกรรมหรือการกระทำระดับบุคคลที่สะท้อนบุคลิกภาพ ลักษณะนิสัย ค่านิยม จรรยาบรรณ
วิชาชีพ เจตคติและกิจนิสัยที่ดี ภูมิใจและรักษาเอกลักษณ์ของชาติไทย ภูมิปัญญาท้องถิ่น เคารพกฎหมาย 
เคารพสิทธิของผู ้อื ่น มีความรับผิดชอบตามบทบาทหน้าที ่ของตนเองตามระบอบประชาธิ ปไตยอันมี
พระมหากษัตริย์ทรงเป็นประมุข  ปฏิบัติตนตามแบบแผน หรือข้อบังคับที่สอดคล้องกับมาตรฐานในการ
ปฏิบัติที ่ดีของคนในสังคม มีจิตสาธารณะและมีจิตสำนึกรักษ์สิ ่งแวดล้อม ดำรงชีวิตตามปรัชญาของ
เศรษฐกิจพอเพียง โดยพัฒนาผ่านการเรียนรู้ และการฝึกประสบการณ์ 

2. เพื่อให้มีความรู้เกี่ยวกับข้อเท็จจริง หลักการ ทฤษฎี และแนวปฏิบัติ ต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้องกับสาขาวิชาที่เรียนหรือ
ทำงาน โดยเน้นความรู้เชิงทฤษฎีและหรือข้อเท็จจริง ซึ่งเป็นหลักการทั่วไปของงานอาชีพ 

3. เพื่อให้มีทักษะการเลือกและประยุกต์ใช้วิธีการ  เครื่องมือและวัสดุขั้นพ้ืนฐานในการปฏิบัติงาน ทักษะการสื่อสาร 
และเทคโนโลยีดิจิทัล ทักษะการเรียนรู้ตลอดชีวิต ทักษะการคดิวิเคราะห์และการแก้ปัญหา และทักษะด้านสุขภาวะ 
และความปลอดภัย รวมทั้งมีเจตคติที ่ดีต่องานอาชีพ มีความมั ่นใจและภาคภูมิใจในวิชาชีพ รักงาน รัก
หน่วยงาน สามารถทำงานเป็นหมู่คณะได้ดีบนพื้นฐานการเคารพในสิทธิและหน้าที่ของตนเองและผู้อ่ืน 

4. เพื่อให้สามารถปฏิบัติงานตามแบบแผน ปรับตัวกับการเปลี่ยนแปลงที่ไม่ซับซ้อน ให้คำแนะนำพื้นฐานที่ต้องใช้ 
การตัดสินใจ วางแผนและแก้ไขปัญหาโดยไม่อยู่ภายใต้การควบคุมในบางเรื่อง ประยุกต์ใช้ความรู้ ทักษะ  
ทางวิชาชีพ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร ในการแก้ปัญหาการปฏิบัติงานในบริบทใหม่ รวมทั้ง
รับผิดชอบต่อตนเองและผู้อ่ืน 

5. เพื่อให้ตระหนักและมีส่วนร่วมในการแก้ไขปัญหาเศรษฐกิจ สังคม การเมือง สิ่งแวดล้อม มีความรักชาติ  
สำนึกในความเป็นไทย เสียสละเพื่อส่วนรวม ธำรงรักษาไว้ซึ่งความมั่นคงของชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์  
และการปกครองระบอบประชาธิปไตยอันมีพระมหากษัตริย์ทรงเป็นประมุข ให้ประเทศมีความมั่นคง  
มั่งค่ัง และยั่งยืน 
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หลักเกณฑ์การใช้ 
หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 

 
1.  การเรียนการสอน 
      1.1 หลักสูตรนี้ผู้เรียนสามารถลงทะเบียนเรียนได้ทุกวิธีเรียนที่กำหนด และนำผลการเรียนแต่ละวิธี  
มาประเมินผลร่วมกันได้ สามารถขอยกเว้นการเรียนรายวิชาโดยการโอนผลการเรียน การเทียบโอนผลการ
เรียน การเทียบโอนความรู้และประสบการณ์ การเทียบโอนผลลัพธ์การเรียนรู้ การเทียบโอนประสบการณ์ของ
บุคคล การเทียบโอนสมรรถนะบุคคลตามมาตรฐานอาชีพ กรอบคุณวุฒิแห่งชาติและกรอบคุณวุฒิ อ้างอิง
อาเซียน มาตรฐานอาชีพระดับสากลเข้าสู่หน่วยกิตตามหลักสูตร ตามหลักเกณฑ์ แนวปฏิบัติและวิธีการ 
ที่คณะกรรมการการอาชีวศึกษากำหนด 
      1.2 การจัดการเรียนรู้เน้นการปฏิบัติจริงเพ่ือพัฒนาสมรรถนะเฉพาะด้านในระดับฝีมือ สามารถจัดการ
เรียนการสอนได้ด้วยรูปแบบและวิธีการที่หลากหลาย โดยเน้นการเรียนรู้ด้วยการปฏิบัติที่สอดคล้องกับสาขาวิชา 
ที่เรียน และสามารถเชื่อมโยงผลลัพธ์การเรียนรู้จากวิธีการเรียนรู้ต่าง ๆ ได้  เพื่อให้ผู ้เรียนมีคุณลักษณะ 
สมรรถนะในการทำงาน และการประกอบอาชีพตามจุดหมาย หลักการ ของหลักสูตร และระดับคุณวุฒิ  
ของแต่ละประเภทวิชาหรือกลุ ่มอาช ีพและสาขาวิชา การจัดการเร ียนรู ้ เพื ่อพัฒนาคุณลักษณะให้  
ตรงตามศักยภาพของผู้เรียน และระดับคุณวุฒิของแต่ละประเภทวิชาหรือกลุ่มอาชีพและสาขาวิชา 
 
2. การจัดการศึกษาและเวลาเรียน 

2.1 การจัดการศึกษาโดยรูปแบบการศึกษาในระบบ และรูปแบบการศึกษาระบบทวิภาคี ใช้ระบบ
ทวิภาค โดยกำหนด ให้ 1 ปีการศึกษาแบ่งเป็น 2 ภาคเรียน และใน 1 ภาคเรียน มีระยะเวลาการจัดการศึกษา
ไม่น้อยกว่า 18 สัปดาห์ รวมการวัดและประเมินผล หรือเทียบเคียงได้ไม่น้อยกว่า 18 สัปดาห์ 

2.2 หากไม่เป็นไปตามข้อ 2.1 สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาจะต้องแสดงรายละเอียด
เก ี ่ยวก ับระบบการศ ึกษาน ั ้นให ้ช ัดเจน ประกอบด ้วยการแบ ่งภาคเร ียน ระยะเวลาการศ ึกษา  
ในแต่ละภาคเร ียน การคิดหน่วยกิตรายว ิชา รวมทั ้งการเท ียบเคียงหน่วยก ิตของระบบดังกล ่าว  
รายวิชาภาคทฤษฎีและรายวิชาภาคปฏิบัติ การฝึกประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพหรือการฝึกอาชีพ  
หรือการฝึกภาคสนาม การทำโครงงานพัฒนาสมรรถนะวิชาชีพ หรือกิจกรรมอื่นใดที่เสริมสร้างการเรียนรู้  
ให้มีความสอดคล้องและเหมาะสมกับระบบการจัดการศึกษา โดยได้ร ับความเห็นชอบจากสำนักงาน
คณะกรรมการการอาชีวศึกษา 
 
3. การคิดหน่วยกิต 
 ให้มีจำนวนหน่วยกิตรวมระหว่าง 100 - 110 หน่วยกิต การคิดหน่วยกิตถือเกณฑ์ดังนี้ 

3.1 รายวิชาทฤษฎีที่ใช้เวลาในการบรรยายหรืออภิปราย 18 ชั่วโมงต่อภาคเรียนรวมเวลาการวัดผล  
มีค่าเท่ากับ 1 หน่วยกิต   

3.2 รายวิชาปฏิบัติที่ใช้เวลาในการทดลองหรือฝึกปฏิบัติในห้องปฏิบัติการ 36 ชั่วโมงต่อภาคเรียน 
รวมเวลาการวัดผล มีค่าเท่ากับ 1 หน่วยกิต 

3.3 รายวิชาปฏิบัติที่ใช้เวลาในการฝึกปฏิบัติในโรงฝึกงานหรือภาคสนาม 54 ชั่วโมงต่อภาคเรียนรวม 
เวลาการวัดผล มีค่าเท่ากับ 1 หน่วยกิต 
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3.4 การฝึกอาชีพในการศึกษาระบบทวิภาคี ที่ใช้เวลาไม่น้อยกว่า 54 ชั่วโมงต่อภาคเรียนมีค่าเท่ากับ  
1 หน่วยกิต 

3.5 การฝึกประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพในสถานประกอบการ ที่ใช้เวลาไม่น้อยกว่า 80 ชั่วโมง 
ต่อภาคเรียน มีค่าเท่ากับ 1 หน่วยกิต 

3.6 การทำโครงงานพัฒนาสมรรถนะวิชาชีพ ที่ใช้เวลาไม่น้อยกว่า 54 ชั่วโมงต่อภาคเรียนรวมเวลา 
การวัดผล มีค่าเท่ากับ 1 หน่วยกิต 

3.7 กิจกรรมการเรียนรู ้อื ่นใดที ่สร้างการเรียนรู ้นอกเหนือจากรูปแบบที่กำหนดข้างต้นการนับ
ระยะเวลาในการทำกิจกรรมนั้นต่อภาคเรียนปกติให้มีค่าเท่ากับ 1 หน่วยกิต ให้เป็นไปตามที่สถานศึกษา
กำหนด 
      ทั้งนี้ การคิดหน่วยกิตให้เป็นไปตามเกณฑ์มาตรฐานคุณวุฒิอาชีวศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ  
 
4. โครงสร้างหลักสูตร 
      โครงสร ้างของหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 แบ่งเป ็น 3 หมวดวิชา  
และกิจกรรมเสริมหลักสูตร  ดังนี้ 
     4.1 หมวดวิชาสมรรถนะแกนกลาง ไม่น้อยกว่า 20 หน่วยกิต 
 4.1.1 กลุ่มสมรรถนะภาษาและการสื่อสาร  

 4.1.2 กลุ่มสมรรถนะการคิดและการแก้ปัญหา  
 4.1.3 กลุ่มสมรรถนะทางสังคมและการดำรงชีวิต 

 การจัดวิชาในหมวดวิชาสมรรถนะแกนกลาง สามารถทำได้ในลักษณะเป็นรายวิชาหรือลักษณะบูรณา 
การให้ครอบคลุมกลุ่มสมรรถนะภาษาและการสื่อสาร กลุ่มสมรรถนะการคิดและการแก้ปัญหา กลุ่มสมรรถนะ 
ทางสังคมและการดำรงชีวิต ในสัดส่วนที่เหมาะสมตามกลุ่มอาชีพและสาขาวิชา 
    4.2 หมวดวิชาสมรรถนะวิชาชีพ ไม่น้อยกว่า 70 หน่วยกิต 
           4.2.1 กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพพ้ืนฐาน 
           4.2.2 กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพเฉพาะ 
 1)  การจ ัดการอาช ี วศ ึ กษา ในระบบ และการศ ึ กษานอกระบบ กำหนดให้  
มีการฝึกประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพ เพื่อเป็นการเสริมสร้างความรู้และประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพ  
โดยเปิดโอกาสให้ผู้เรียนได้เรียนรู้จากประสบการณ์จริง เพื่อสร้างความมั่นใจและเจตคติที่ดี ในการทำงาน  
และการประกอบอาชีพจากสถานประกอบการ ไม่น้อยกว่า 1 ภาคเรียนปกติ 
 2) การจัดการอาชีวศึกษาระบบทวิภาคี กำหนดให้ฝึกอาชีพในสถานประกอบการ  
แทนการฝ ึกประสบการณ์สมรรถนะว ิชาช ีพ ตามมาตรฐานการจ ัดการอาช ีวศ ึกษาระบบทวิภาคี  
ที่คณะกรรมการการอาชีวศึกษากำหนด 
 3) กำหนดให้มีการจัดทำโครงงานพัฒนาสมรรถนะวิชาชีพ เพื่อเป็นการบูรณาการความรู้  
และประสบการณ์ที่ได้เรียนรู้ จัดทำโครงงานพัฒนาสมรรถนะวิชาชีพในลักษณะงานบุคคลหรืองานกลุ่มที่
สอดคล้องกับงานอาชีพ ไม่น้อยกว่า 216 ชั่วโมง จำนวน 4 หน่วยกิต          
  การจัดรายวิชาในหมวดวิชาสมรรถนะวิชาชีพ โดยในการกำหนดให้เป็นสาขาวิชาใด ต้องมีจำนวน  
หน่วยกิตของกลุ่มสมรรถนะวิชาชีพพ้ืนฐานและกลุ่มสมรรถนะวิชาชีพเฉพาะ รวมไม่น้อยกว่า 35 หน่วยกิต 
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4.3 หมวดวิชาเลือกเสรี ให้เลือกเรียนรายวิชาใด ๆ ในหลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ  
และให้มีจำนวนหน่วยกิตรวมไม่น้อยกว่า 10 หน่วยกิต 

4.4 กิจกรรมเสริมหลักสูตร อย่างน้อยสัปดาห์ละ 2 ชั่วโมงทุกภาคเรียน หรือไม่น้อยกว่า 36 ชั่วโมง 
ต่อภาคเรียน กิจกรรมเสริมหลักสูตรนี้ไม่นับหน่วยกิต    
 
5. กิจกรรมเสริมหลักสูตร 

5 .1 สถาบ ันการอาช ีวศ ึกษาและสถานศึกษาต ้องส ่ง เสร ิมสน ับสน ุนให ้ม ีการจ ัดก ิจกรรม  
เพื ่อส่งเสริมให้เกิดการปลูกฝังคุณธรรม จริยธรรม ค่านิยม ระเบียบวินัย ปลูกฝังจิตสำนึกและจิตอาสา
เสริมสร้างการเป็นพลเมืองไทยและพลโลกในด้านการรักชาติ เทิดทูนพระมหากษัตริย์ ส่งเสริมการปกครอง  
ระบอบประชาธิปไตยอันมีพระมหากษัตริย์ทรงเป็นประมุข ทะนุบำรุงศาสนา ศิลปะ วัฒนธรรม ภูมิปัญญาไทย 
อนุรักษ์สิ ่งแวดล้อม ส่งเสริมการกีฬาและนันทนาการ ส่งเสริมการดำรงตนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจ  
พอเพียง โดยผู้เรียนทุกคนต้องเข้าร่วมกิจกรรมไม่น้อยกว่า 2 ชั่วโมงต่อสัปดาห์ ทุกภาคเรียน หรือไม่น้อยกว่า  
36 ชั่วโมง ต่อภาคเรียน  
  5.2 ผู้เรียนที่อยู่ในช่วงฝึกประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพหรือฝึกอาชีพในสถานประกอบการให้เข้าร่วม
กิจกรรมเสริมหลักสูตรในสถานประกอบการ 

5.3 การประเมินผลกิจกรรมเสริมหลักสูตร ให้เป็นไปตามระเบียบกระทรวงศึกษาธิการว่าด้วยการ  
จัดการศึกษาและการประเมินผลการเรียนตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ 

 
6. การจัดแผนการเรียน  

การจัดแผนการเรียนเป็นการกำหนดรายวิชาตามโครงสร้างหลักสูตรในแต่ละภาคเรียน ขึ้นอยู่กับ
ลักษณะหรือกระบวนการจัดการเรียนรู ้ของแต่ละสาขาวิชา โดยจัดอัตราส่วนการเรียนรู ้ภาคทฤษฎีต่อ
ภาคปฏิบัติในหมวดวิชาสมรรถนะวิชาชีพ ประมาณ 20: 80 และพิจารณาจากผลลัพธ์การเรียนรู้รายปีที่กำหนด
ไว้ในหลักสูตร ดังนี้ 

6.1 ให้จัดแผนการเรียนในภาคเรียนปกติสำหรับการลงทะเบียนเรียน ให้ลงทะเบียนเรียนได้ไม่เกิน  
22 หน่วยกิต ในแต่ละภาคเรียนปกติสำหรับการลงทะเบียนเรียนเต็มเวลา ให้ลงทะเบียนเรียนได้ไม่เกิน  
12 หน่วยกิต สำหรับการลงทะเบียนเรียนภาคปกติแต่ไม่เต็มเวลาหรือภาคเรียนฤดูร้อน 

6.2 จัดรายวิชาในแต่ละภาคเรียน คำนึงถึงผลลัพธ์การเรียนรู้รายปีที่กำหนดไว้ในหลักสูตร รายวิชา  
ที่ต้องเรียนตามลำดับก่อนและหลัง ความง่ายและยาก ความต่อเนื่องและความเชื่อมโยงสัมพันธ์กันของรายวิชา 
รวมทั้งรายวิชาที่สามารถบูรณาการจัดการเรียนรู้ร่วมกันในลักษณะของงาน โครงงานและหรือชิ้นงานในแต่ละภาคเรียน 

 
6.3 จัดรายวิชาให้ครบถ้วนทุกหมวดวิชาตามโครงสร้างหลักสูตร 
6.4 จัดรายวิชาในหมวดวิชาเลือกเสรีให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความถนัดและความสนใจ โดยเปิด

โอกาสให้ผู ้เรียนเลือกเรียนรายวิชาใด ๆ ในหลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ จากประเภทวิชา  
และสาขาวิชาในระดับเดียวกัน 

6.5 ในภาคเรียนที่ผู้เรียนฝึกอาชีพในสถานประกอบการให้จัดรายวิชาหรือกลุ่มวิชาที่ตรงกับลักษณะ
งานของสถานประกอบการ ร่วมฝึกได้ 
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6 .6 การฝ ึกอาช ีพในการศ ึกษาระบบทว ิภาค ี  และการฝ ึกประสบการณ์สมรรถนะว ิชาชีพ 
ในสถานประกอบการ ให้สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษากำหนดรายวิชาที ่ตรงกับลักษณะงาน  
ของสถานประกอบการ เพื่อนำไปเรียนหรือฝึกในภาคเรียนที่ฝึกอาชีพหรือฝึกประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพ 
ตามเงื่อนไขของหลักสูตรสาขาวิชานั้น ๆ 

6.7 จัดรายวิชาโครงงาน จำนวน 4 หน่วยกิต (12 ชั่วโมงต่อสัปดาห์ หรือ 216 ชั่วโมงต่อภาคเรียน)  
ให้เป็นไปตามเง่ือนไขของหลักสูตรสาขาวิชานั้น ๆ โดยกำหนดสัดส่วน ดังนี้ 
               1) การจัดทำโครงงานสมรรถนะวิชาชีพ ให้นักเรียน เรียนในชั้นเรียน จำนวน 4 ชั่วโมงต่อสัปดาห์ 
หรือ 72 ชั่วโมงต่อภาคเรียน  
              2) ให้เรียนรู้ด้วยตนเอง จำนวน 8 ชั่วโมงต่อสัปดาห์ หรือ 144 ชั่วโมงต่อภาคเรียน 
              3) หากจัดให้เรียนรายวิชาโครงงาน 2 หน่วยกิต คือ โครงงาน 1 และโครงงาน 2 ให้สถาบัน 
การอาชีวศึกษาและสถานศึกษาจัดให้มีชั่วโมงเรียนต่อสัปดาห์ที่เทียบเคียงกับเกณฑ์ดังกล่าวข้างต้น 
        6.8 จัดกิจกรรมเสริมหลักสูตรในแต่ละภาคเรียน อย่างน้อย 2 ชั่วโมงต่อสัปดาห์ หรือไม่น้อยกว่า  
36 ชั่วโมงต่อภาคเรียนทุกภาคเรียน 
        6.9 การจัดแผนการเรียนของสถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาให้เป็นไปตามโครงสร้างหลักสูตร 
ทั้งนี้ หากสถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษามีเหตุผลและความจำเป็นในการจัดหน่วยกิตและเวลา  
ในการจัดการเรียนการสอนแต่ละภาคเรียนที่แตกต่างไปจากเกณฑ์ข้างต้น อาจทำได้แต่ต้องไม่กระทบต่อ
มาตรฐาน คุณภาพการศึกษา โดยให้คำนึงถึงความสมดุลของจำนวนหน่วยกิตและชั่วโมงรวมตามแผนการเรียน
ของสถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาเป็นสำคัญ  
 
7. การจัดการอาชีวศึกษาระบบทวิภาคี 
      สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษา สามารถนำรายวิชาในหมวดวิชาสมรรถนะวิชาชีพ   
ไปกำหนดรายละเอียดการฝึกอาชีพร่วมกับสถานประกอบการ โดยจัดทำแผนการฝึกอาชีพ การวัด  
และประเมินผลในแต่ละรายวิชาร่วมกับสถานประกอบการ เพ่ือนำไปใช้ในการฝึกอาชีพ การวัดและประเมินผล
เป็นรายวิชา ทั ้งนี ้ กำหนดให้ใช้การฝึกอาชีพแทนการฝึกประสบการณ์สมรรถนะวิชาชีพ โดยให้เป็นไป 
ตามมาตรฐานการจัดการอาชีวศึกษาระบบทวิภาคีท่ีคณะกรรมการการอาชีวศึกษากำหนด 
       หากรายวิชาในหมวดสมรรถนะวิชาชีพไม่สอดคล้องกับลักษณะงานของสถานประกอบการ สามารถ
พัฒนารายวิชาเพิ่มเติมได้ตามเงื่อนไขของหลักสูตร โดยต้องพัฒนาร่วมกับสถานประกอบการ และรายงานให้
สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษาทราบ 
 
8. การเข้าเรียน 
      8.1 ผู้เรียนต้องสำเร็จการศึกษาไม่ต่ำกว่าระดับมัธยมศึกษาตอนต้นหรือเทียบเท่า  
      8.2 ผู้ที่ยังไม่สำเร็จการศึกษาระดับมัธยมศึกษาตอนต้นหรือเทียบเท่าให้อยู่ในสถานะผู้เข้าเรียน 
 
9. การประเมินผลการเรียน 
 การประเมินผลการเรียนเน้นการประเมินผลตามสภาพจริงและเป็นไปตามระเบียบกระทรวงศึกษาธิการ
ว่าด้วยการจัดการศึกษาและการประเมินผลการเรียนตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ 
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10. การสำเร็จการศึกษาตามหลักสูตร 
     10.1 ได้รายวิชาและจำนวนหน่วยกิตสะสมในทุกหมวดวิชาครบถ้วนตามที่กำหนดไว้ในหลักสูตร  
แต่ละประเภทวิชา กลุ่มอาชีพ และสาขาวิชาและตามแผนการเรียนที่สถานศึกษากำหนด 
     10.2 ได้ค่าระดับคะแนนเฉลี่ยสะสมไม่ต่ำกว่า 2.00 จากระบบ 4 ระดับคะแนน 
     10.3 ผ่านเกณฑ์การประเมินมาตรฐานวิชาชีพที่ยึดโยงกับผลลัพธ์การเรียนรู้ตามมาตรฐานคุณวุฒิ
อาชีวศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ หรือผ่านเกณฑ์การประเมินตามมาตรฐานที่สอดคล้องกับมาตรฐาน
อาชีพขององค์กรรับรองในประเทศหรือสากล 
        10.4 ได้เข้าร่วมปฏิบัติกิจกรรมเสริมหลักสูตรตามแผนการเรียนที่สถานศึกษากำหนด และ "ผ่าน"  
ทุกภาคเรียน 
       10.5 ผู้สำเร็จการศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพต้องสำเร็จการศึกษาระดับมัธยมศึกษาตอนต้น  
หรือเทียบเท่า 
      สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาที่ใช้ระบบการวัดผลและการสำเร็จการศึกษาที่แตกต่างจากนี้
จะต้องกำหนดให้มีค่าเทียบเคียงกันได้ 
 
11. การพัฒนารายวิชาในหลักสูตร 
       11.1 สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาสามารถพัฒนารายวิชาเพ่ิมเติมได้ตามเงื่อนไขที่หลักสูตร
กำหนด โดยต้องพัฒนาร่วมกับสถานประกอบการ องค์กรวิชาชีพ ภาคีเครือข่ายที่เกี่ยวข้อง และรายงานให้
สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษาทราบ 

11.2 การพัฒนารายวิชาเพิ่มเติมต้องสอดคล้องกับจุดประสงค์สาขาวิชาหรือมาตรฐานการศึกษา
วิชาชีพของสาขาวิชา โดยสถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษา ดำเนินการดังนี้ 
               1) หมวดวิชาสมรรถนะแกนกลาง สามารถพัฒนารายวิชาเพิ ่มเติมในแต่ละกลุ ่มสมรรถนะ                
เพ่ือเลือกเรียนนอกเหนือจากรายวิชาที่กำหนดให้เป็นวิชาบังคับได้ โดยสามารถพัฒนาเป็นรายวิชาหรือลักษณะ
บูรณาการ ผสมผสานเนื้อหาวิชาที่ครอบคลุมสาระ โดยพิจารณาจากมาตรฐานการเรียนรู้ของกลุ่มวิชานั้น ๆ  
เพ่ือให้บรรลุจุดประสงค์ของหมวดวิชาสมรรถนะแกนกลาง  
              2) หมวดวิชาสมรรถนะวิชาชีพ  สามารถพัฒนารายวิชาเพิ่มเติมในกลุ่มสมรรถนะวิชาชีพเฉพาะ
ได้ ตามความต้องการของสถานประกอบการหรือยุทธศาสตร์ของภูมิภาคเพื่อเพิ่มขีดความสามารถในการ
แข่งขันของประเทศ   
       11.3 การกำหนดรหัสวิชา จำนวนหน่วยกิต  
และจำนวนชั่วโมงเรียนให้เป็นไปตามท่ีหลักสูตรกำหนด 
 
12. การปรับปรุงแก้ไข พัฒนารายวิชา และการอนุมัติหลักสูตร 

12.1 สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาสามารถพัฒนาหรือปรับปรุงรายวิชาเพิ ่มเติมได้  
ตามเงื่อนไขของหลักสูตร โดยต้องรายงานให้สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษาทราบ 

12 .2 ให ้สถาบ ันการอาช ีวศ ึกษาและสถานศ ึกษาจ ัดให ้ม ี การประเม ินและรายงานผล  
การใช้หลักสูตร ให้สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษาทราบ เพื ่อนำไปสู ่การพัฒนาหลักสูตร  
หรือการปรับปรุงหลักสูตรอย่างต่อเนื่องหรืออย่างน้อยทุก 5 ปี  
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12.3 การอนุมัติหลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ เป็นหน้าที่ของสำนักงานคณะกรรมการ  
การอาชีวศึกษา โดยความเห็นชอบของคณะกรรมการการอาชีวศึกษา 

12.4 การประกาศใช้หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ ให้ทำเป็นประกาศกระทรวงศึกษาธิการ 
 

13. การประกันคุณภาพของหลักสูตรและการจัดการเรียนการสอน 
 การประกันคุณภาพของหลักสูตรและการจัดการเรียนการสอน ให้สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา 
สถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษา กำหนดระบบการประกันคุณภาพของหลักสูตรและการจัดการเรียน
การสอนในสาขาวิชาที่เปิดสอน โดยมีองค์ประกอบในการประกันคุณภาพอย่างน้อย 4 ด้าน ดังนี้ 
     13.1 หลักสูตรที่ยึดโยงกับมาตรฐานอาชีพ 
     13.2 ครู ทรัพยากรและการสนับสนุน 
     13.3 วิธีการจัดการเรียนรู้ การวัดและประเมินผล 
     13.4 ผู้สำเร็จการศึกษา 
     ในกรณีสถาบันการอาชีวศึกษาและสถานศึกษาใดจัดการศึกษาไม่เป็นไปตามข้างต้น หรือจัดให้ผู้เรียน
ได้รับการศึกษาอย่างไม่มีคุณภาพ สถานศึกษาต้องรับผิดชอบในผลแห่งความเสียหายที่เกิดขึ้นกับผู้เรียน  
ตามพระราชบัญญัติความรับผิดทางละเมิดของเจ้าหน้าที่ พ.ศ. 2539 และตามกฎหมายอื่นที่เก่ียวข้อง 
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การกำหนดรหัสวิชาหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 
 

 

 
 

                                                         2567 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

สาขาวิชา 

ท ป น 

11  กลุ่มสมรรถนะภาษาและการสือ่สาร (ภาษาไทย) 
12  กลุ่มสมรรถนะภาษาและการสือ่สาร (ภาษาต่างประเทศ) 
13  กลุ่มสมรรถนะการคิดและการแก้ปัญหา (วิทยาศาสตร์) 
14  กลุ่มสมรรถนะการคิดและการแก้ปัญหา (คณิตศาสตร์) 
15  กลุ่มสมรรถนะทางสังคมและการดำรงชีวิต (สังคมศึกษา) 
16  กลุม่สมรรถนะทางสังคมและการดำรงชีวิต (สุขศึกษาและพลศึกษา) 
20  กลุ่มกิจกรรมเสริมหลกัสูตร 

01 ประเภทวิชาอุตสาหกรรม 
02 ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
04 ประเภทวิชาคหกรรม 
07 ประเภทวิชาอุตสากรรมทอ่งเที่ยว 
13 ประเภทวิชาอุตสาหกรรมสุขภาพและความงาม 
14  ประเภทวิชาอุตสาหกรรมโลจิสติกส ์

ช  อวิชา 

ลำดับที วิชา    01-99 

กลุ่มสมรร นะ กลุ่มวชิา 
 

สาขาวชิา วิชาเรียนร่วม 

1 2 3 4 5 - 6 7 8 9 
 

หมวดวชิาสมรร นะแกนกลาง 
2     0 0 

 

หมวดวชิาสมรร นะวิชาชีพ 
กลุ่มสมรร นะวิชาชีพพ  น าน 

10  กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพพืน้ฐาน (วิชาเรยีนร่วมหลักสูตร) 

หมวดวชิาสมรร นะวิชาชีพ 
กลุ่มสมรร นะวิชาชีพพ  น าน 

10  กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพพืน้ฐาน (วิชาเรยีนร่วมประเภทวชิา) 

10  กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพพืน้ฐาน 
20  กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพเฉพาะ 

หมวดวชิาสมรร นะวิชาชีพ 

2  หลักสูตรประกาศนยีบัตรวชิาชีพ  ปวช. 

15  ประเภทวิชาอุตสาหกรรมอาหาร 
16  ประเภทวิชาศิลปกรรมและเศรษฐกจิสร้างสรรค์ 
17  ประเภทวิชาเกษตรกรรมและประมง 
18  ประเภทวิชาแ ชั่นและสิ่งทอ 
1   ประเภทวิชาอุตสาหกรรมดิจิทัลและเทคโนโลยีสารสนเทศ 
20  ประเภทวิชาอุตสาหกรรมบันเทิง 

ระดับหลักสูตร 

2 0 0 0 1 
 

2 X X 0 0 
 

2 X X X X 

 

ประเภทวิชา 

00 วิชาเรียนร่วม 

( )  รายวิชาพฒันาโดยสว่นกลาง   (*)   รายวิชาพัฒนาโดยสถานศึกษา 
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หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

กลุ่มอาชีพการตลาด 
สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

 

ขอบเขตสาขาวิชา 
 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 
จัดอยู่ในสาขาวิชาชีพ  (Occupational) ธุรกิจค้าปลีก ระดับคุณวุฒิวิชาชีพ อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย
ระดับ 3   โดยมีขอบเขตสาขาวิชา (Areas of activity and working conditions) คือ การปฏิบัติงาน                  
ภายใต้ความต้องการขององค์กร จัดระเบียบเพื่อความปลอดภัยของร้านค้า ใช้อุปกรณ์และกระบวนการ
ปฏิบัติงาน ณ จุดชำระเงิน ปฏิบัติงานค้าปลีกโดยใช้เทคโนโลยี มีการปฏิสัมพันธ์กับลูกค้า ขายสินค้า                       
และบริการเบื้องต้น  สื่อสารในร้านค้าเพื่อสนับสนุนทีมงาน รับสินค้าไว้ขาย ลดความสูญเสียของร้านค้า                       
มีการส ื ่อสารและบุคล ิกภาพการบร ิการที ่ด ีในการปฏิบัต ิงานตามลักษณะงานอาช ีพธ ุรก ิจค ้าปลีก                           
บุคคลที่ประกอบอาชีพในสาขาวิชานี ้ ทำงานในส่วนของการติดต่อสื ่อสารกับบุคคลที่มีความแตกต่าง
หลากหลาย จำเป็นต้องมีบุคลิกภาพที่ดีในการปฏิบัติงานตามลักษณะงานอาชีพธุรกิจค้าปลีก มีใจรักงาน
ให้บริการ มีทักษะการติดต่อสื่อสารประสานงานที่ดี มีทักษะในการวิเคราะห์ลูกค้า ทักษะการใช้เทคโนโลยี
สารสนเทศ และประยุกต์ใช้หลักการเจรจาต่อรองในการให้บริการลูกค้า รวมถึงสามารถในการปรับตัว                    
เข้ากับสถานการณ์ที่หลากหลายได้อย่างรวดเร็วในสถานการณ์วิกฤตเฉพาะหน้าอย่างฉับไว เพื่อสร้างความพึงพอใจ
ต่อการให้บริการอย่างเป็นเลิศ 

ผู้สำเร็จการศึกษาตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพ การตลาด 
สาขาวิชาการจัดการธุรกิจค้าปลีก สามารถประกอบอาชีพในตำแหน่งงานที่เกี่ยวข้องกับสาขาวิชาชีพ (Career) 
ได้แก่ ได้แก่ พนักงานขายอิสระ พนักงานขายประจำร้าน  พนักงานขายของหน้าร้าน พนักงานขาย                
ในห้างสรรพสินค้า พนักงานขายประจำบูธ พนักงานขายร้านขายของชำ พนักงานร้านดั้งเดิม 
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มาตร านการศึกษาวิชาชีพ 
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

กลุ่มอาชีพการตลาด 
สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

 
ผลลัพธ์การเรียนรู้ของผู้สำเร็จการศึกษาระดับคุณวุฒิการศึกษาประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชา

บริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก ประกอบด้วย 
1. ด้านคุณธรรม จริยธรรม คุณลักษณะที  พึงประสงค์ คุณลักษณะตามบรรทัด านที  ดีของสังคม                        

และลักษณะบุคคล 
 1.1 ด้านคุณธรรม จริยธรรม คุณลักษณะที พึงประสงค์และคุณลักษณะตามบรรทัด านที ดีของสังคม 
ได้แก่ ความเสียสละ ความซื่อสัตย์สุจริต ความกตัญญูกตเวที ความอดกลั้น การละเว้นสิ่งเสพติดและการพนัน 
การมีจิตสำนึกและเจตคติที่ดีต่อวิชาชีพและสังคม ภูมิใจและรักษาเอกลักษณ์ของชาติไทย เคารพกฎหมาย 
เคารพสิทธิของผู้อ่ืน ประพฤติปฏิบัติตามบทบาทหน้าที่ของตนเองตามระบอบประชาธิปไตยอันมีพระมหากษัตริย์ 
ทรงเป็นประมุข มีจิตสาธารณะ และจิตสานึกรักษ์สิ่งแวดล้อม ความมีวินัย ความรับผิดชอบ ความรักสามัคคี         
มีมนุษยสัมพันธ์ ความเชื่อมั่นในตนเอง สนใจใฝ่รู้ มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ ขยัน ประหยัด อดทน พึ่งตนเอง
ต่อต้านความรุนแรงและการทุจริต ปฏิบัติตนและปฏิบัติงานโดยคำนึงถึ งหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 
ความปลอดภัย อาชีวอนามัย การอนุรักษ์พลังงานและสิ่งแวดล้อม 
    1.2  ลักษณะบุคคลในสาขาวิชา ได้แก่ มีภาวะผู้นําในการปฏิบัติงานร่วมกับผู้อื่น เคารพสิทธิของผู้อ่ืน                  
และยอมรับความสามารถของผู้ร่วมงาน ประพฤติและปฏิบัติตนตามหลักกฎหมาย ระเบียบ ข้อบังคับ ตรงต่อเวลา 
มีวินัย มีความรับผิดชอบต่อตนเองและสังคมโดยยึดหลักคุณธรรม จริยธรรม ที่มุ่งเน้นการรักษาเอกลักษณ์
วัฒนธรรม ประเพณีอันดีงามปฏิบัติงานตามจรรยาบรรณวิชาชีพโดยคํานึงถึงหลักความปลอดภัยและมาตรฐาน
วิชาชีพ 
 
2. ด้านสมรร นะแกนกลาง 
 2.1 ด้านความรู้  
          2.1.1  หลักการใช้ภาษา และเทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการสื่อสาร 
          2.1.2  หลักการใช้เหตุผล การคิดวิเคราะห์ การแก้ปัญหาและการจัดการธุรกิจ  
          2.1.3  หลักการดำรงตน การปรับตัว อยู่ร่วมกับผู้อ่ืนในสังคม และการดำเนินชีวิตในสังคมสมัยใหม่ 
 2.2 ด้านทักษะ  
          2.2.1 ทักษะการสื่อสารและการเรียนรู้โดยใช้ภาษาและเทคโนโลยีสารสนเทศ 
          2.2.2 ทักษะการคิดวิเคราะห์ การแก้ปัญหาและการจัดการ โดยใช้หลักการและกระบวนการ         
ทางวิทยาศาสตร์และคณิตศาสตร์  
          2.2.3 ทักษะทางสังคมและการดำรงชีว ิตตามหลักศาสนา ว ัฒนธรรมและความเป็นพลเมือง          
และหลักการพัฒนาบุคลิกภาพและสุขอนามัย 
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 2.3 ด้านความสามาร ในการประยุกต์ใช้และความรับผิดชอบ 
          2.3.1 สื ่อสารโดยใช้ภาษาไทย ภาษาต่างประเทศและเทคโนโลยีสารสนเทศในชีวิต ประจำวัน        
และในงานอาชีพ 
         2.3.2 แก้ไขปัญหาและพัฒนางานอาชีพโดยใช้หลักการและกระบวนการทางวิทยาศาสตร์และ
คณิตศาสตร์ 
         2.3.3 พัฒนาบุคลิกภาพ สุขอนามัยและคุณลักษณะเหมาะสมกับการปฏิบัติงานอาชีพและการอยู่ร่วมกับ
ผู้อื่น ปฏิบัติตนตามหลักศาสนา วัฒนธรรม ค่านิยม คุณธรรม จริยธรรมทางสังคมและสิทธิหน้าที่พลเมือง 
 
3. ด้านสมรร นะวิชาชีพ 
 3.1 ด้านสมรร นะวิชาชีพพ  น าน 
 3.1.1 ด้านความรู้  
                  3.1.1.1 หลักการทั่วไปของงานอาชีพและการวิเคราะห์เบื้องต้น 
                  3.1.1.2 หลักการจัดการงานอาชีพที่ทันต่อการเปลี่ยนแปลง 
                  3.1.1.3 หลักการตัดสินใจวางแผนและแก้ไขปัญหา 
                  3.1.1.4 หลักการเลือกใช้เครื่องมือวัสดุอุปกรณ์ในงานอาชีพ 
                  3.1.1.5 หลักการใช้เทคโนโลยีสารสนเทศ 
         3.1.2 ด้านทักษะ 
                  3.1.2.1 ทักษะการใช้คอมพิวเตอร์และเทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการเรียนรู้ตลอดชีวิต 
                  3.1.2.2 ทักษะการประยุกต์ใช้วิธีการ เครื่องมือ และวัสดุขั้นพ้ืนฐานในการปฏิบัติงาน 
                  3.1.2.3 ทักษะการปฏิบัติงานพ้ืนฐานอาชีพและงานเฉพาะตามแบบแผนที่กำหนด 
                  3.1.2.4 ทักษะการค ิด ว ิ เคราะห ์ วางแผน ดำเน ินการตรวจสอบ และแก ้ไขป ัญหา                      
ในการปฏิบัติงาน 
                  3.1.2.5 ทักษะด้านสุขภาวะ ความปลอดภัย สิ ่งแวดล้อม และความรับผิดชอบต่อสังคม                    
ที่เหมาะสมในแต่ละสาขาวิชาชีพ 
          3.1.3 ด้านความสามาร ในการประยุกต์ใช้และความรับผิดชอบ 
 3.1.3.1 เลือกใช้และบำรุงรักษาเครื่องมือ วัสดุ อุปกรณ์ในงานอาชีพตามหลักการและกระบวนการ 
โดยคำนึงความประหยัดและความปลอดภัย 
 3.1.3.2 ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีสารสนเทศและดิจิทัล เพ่ือพัฒนาและสนับสนุนในงานอาชีพ 
 3.1.3.3 วางแผน ดำเนินงานตามหลักการและกระบวนการ โดยคำนึงถึงการบริหารงานคุณภาพ 
สภาพแวดล้อมทางธุรกิจ หลักเศรษฐศาสตร์เบื้องต้น และกฎหมายที่เก่ียวข้องในงานอาชีพ 
 3.1.3.4 ปฏิบัติงานพื้นอาชีพด้านบริหารธุรกิจตามหลักการ กระบวนการ และแนวความคิด         
การประกอบธุรกิจอย่างยั่งยืน ด้วยความรับผิดชอบต่อสังคม 

3.2 ด้านสมรร นะวิชาชีพเฉพาะ 
หมายถึง ความสามารถในการทำงานหรือปฏิบัติงานเฉพาะด้านวิชาชีพ โดยบูรณาการความรู้และทักษะ

ในการปฏิบัติงานในสาขางานหรือสาขาวิชาชีพเพื่อให้การปฏิบัติงานหรือการเรียนรู้จริงระหว่างการศึกษา
ประสบความสำเร็จ 

 
 



15 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

 3.2.1 ด้านความรู้  
3.2.1.1 หลักการทั่วไปและการคิดวิเคราะห์ในงานอาชีพธุรกิจค้าปลีก 
3.2.1.2 หลักการตัดสินใจ วางแผนและแก้ไขปัญหา ตามข้ันตอนและนโยบายของกิจการ 
3.2.1.3 หลักการเลือกใช้เครื่องมือและวัสดุอุปกรณ์ในงานอาชีพธุรกิจค้าปลีก 
3.2.1.4 หลักการใช้เทคโนโลยีสารสนเทศและดิจิทัลในการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีก 
3.2.1.5 หลักการจัดการงานอาชีพธุรกิจค้าปลีก 
3.2.1.6 หลักการด้านความปลอดภัย ทรัพยากรและสิ่งแวดล้อม  

3.2.2 ด้านทักษะ  
                  3.2.2.1 ทักษะการเลือกใช้วิธีการเครื่องมือและวัสดุขั้นพ้ืนฐานในการปฏิบัติงาน   
                  3.2.2.2  ทักษะการปฏิบัติงานพ้ืนฐานอาชีพตามนโยบายของกิจการ 
                  3.2.2.3  ทักษะการคิดวิเคราะห์และแก้ปัญหาในการปฏิบัติงาน 
                  3.2.2.4  ทักษะการใช้เทคโนโลยีสารสนเทศและดิจิทัล 
                  3.2.2.5  ทักษะด้านสุขภาวะและความปลอดภัยในการปฏิบัติงาน 

3.2.3 ด้านความสามาร ในการประยุกต์ใช้และความรับผิดชอบ 
                  3.2.3.1 ปฏิบัติงานพ้ืนฐานอาชีพธุรกิจค้าปลีกโดยประยุกต์ใช้ความรู้ตามหลักการและกระบวนการ
ของงานอาชีพธุรกิจค้าปลีก ได้แก่ งานขายสินค้าและบริการ การจัดการสินค้าคงคลังในร้านค้าปลีก                    
ได้ตามมาตรฐานธุรกิจค้าปลีก  
                  3.2.3.2 เลือกใช้และบำรุงรักษา เครื่องมือ วัสดุ อุปกรณ์ในงานอาชีพตามหลักการและกระบวนการ
โดยคำนึงถึงความประหยัดและความปลอดภัย 
                  3.2.3.3 ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีสารสนเทศและดิจิทัลเพื่อการบริการลูกค้า การพัฒนาและสนับสนุน
งานอาชีพธุรกิจค้าปลีก 
                  3.2.3.4  สร้างความสัมพันธ์กับลูกค้าตามลักษณะงานอาชีพธุรกิจค้าปลีก 
                  3.2.3.5 เลือกใช้และปฏิบัติการป้องกันและลดการสูญเสียให้เหมาะสมกับสถานการณ์              
ของร้านค้าปลีก 
 

 ผลลัพธ์การเร ียนรู ้รายปี ของผู ้เร ียนตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชา 
บริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชา ธุรกิจค้าปลีก ประกอบด้วย 
 

ชั นปีที  1 
1. ด้านคุณธรรม จริยธรรม คุณลักษณะที พึงประสงค์ คุณลักษณะตามบรรทัด านที ดีของสังคม 

และลักษณะบุคคล 
 ปฏิบัติตามหลักคุณธรรม จริยธรรม มีวินัย และความรับผิดชอบ ตรงต่อเวลา ความซื่อสัตย์สุจริต 
ความเสียสละ สนใจใฝ่รู้ มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ มีจิตสำนึกและเจตคติที่ดีต่อวิชาชีพและสังคม 
 2. ด้านความรู้ 
               เข้าใจหลักปฏิบัติในการทำงานตามมาตรฐานหรือคู่มือการปฎิบัติงาน สามารถปรับวิธีทำงาน                
ตามแบบแผน ข้อกำหนดหรือมาตรฐานการทำงาน หรือคู่มือการปฎิบัติงานตามนโยบายของกิจการ 
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 3. ด้านทักษะ 
  ปฏิบัติงานพื้นฐานอาชีพตามนโยบายของกิจการ เลือกใช้และบำรุงรักษา เครื่องมือ วัสดุ อุปกรณ์
ในงานอาชีพตามหลักการ สื่อสารกับผู้รับบริการและสามารถปฎิบัติงานที่ได้รับมอบหมายได้ตามนโยบาย                  
ของกิจการ 
 4. ด้านความสามาร ในการประยุกต์ใช้และความรับผิดชอบ 
     ประยุกต์ใช้องค์ความรู้ งานพื้นฐานอาชีพตามหลักการและกระบวนการขายของงานอาชีพธุรกิจ 
และเลือกใช้บำรุง รักษา เครื่องมือ วัสดุ อุปกรณ์ ในงานอาชีพโดยคำนึงถึงความประหยัดและความปลอดภัย  
 

 ภาพความสำเร็จรายปีของโลกอาชีพ  
 ปฏิบัติงานเกี่ยวกับการทำงานภายใต้ความต้องการขององค์กร มีส่วนสนับสนุนการทำงานของทีม 
พร้อมกับรักษาบุคลิกภาพของตนให้เป็นที่น่าเชื่อถือ สามารถประกอบอาชีพ ได้แก่ อาชีพพนักงานขายอิสระ 
อาชีพพนักงานขายประจำร้าน เชื่อมโยงกับสถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ : พนักงานปฎิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ชั นปีที  2 
1. ด้านคุณธรรม จริยธรรม คุณลักษณะที พึงประสงค์ คุณลักษณะตามบรรทัด านที ดีของสังคม 

และลักษณะบุคคล 
แสดงออกถึงนิสัยในการเห็นคุณคาตามหลักการคุณธรรมจริยธรรม มีวินัย และความรับผิดชอบ 

ความเสียสละ ความซื่อสัตย์สุจริต สนใจใฝ่รู้ มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ มีจิตสำนึกและเจตคติที่ดีต่อวิชาชีพ
และสังคม 
 2. ด้านความรู้ 

รู้และเข้าใจเกี่ยวกับการปฏิบัติงานด้านการขายที่เกี ่ยวข้องกับการสื ่อสารและการแก้ปัญหา                    
ความขัดแย้ง รู้จักสภาพแวดล้อมของการทำงานในธุรกิจค้าปลีก รู้วิธีการทำความสะอาด และการจัดเก็บ
ผลิตภัณฑ์ เครื่องมือ และอุปกรณ์ในร้านค้าปลีก 
 3. ด้านทักษะ 
  มีทักษะการใช้อุปกรณ์ ณ จุดชำระเงิน ตามข้ันตอนการดำเนินงานการขาย การบำรุงรักษา จัดเก็บ
อุปกรณ์ในงานอาชีพอย่างปลอดภัย 
 4. ด้านความสามาร ในการประยุกต์ใช้และความรับผิดชอบ 
  ประยุกต์ใช้องค์ความรู้ งานพื้นฐานอาชีพตามหลักการการใช้อุปกรณ์ ณ จุดชำระเงินและใช้
เทคโนโลยีสารสนเทศและดิจิทัลเพ่ือการบริการลูกค้า 
 

 ภาพความสำเร็จรายปีของโลกอาชีพ  
 ปฏิบัติงานด้านการใช้อุปกรณ์ ณ จุดชำระเงิน ตามขั้นตอนการดำเนินงานการขาย การบำรุงรักษา         
และจัดเก็บอุปกรณ์ในงานอาชีพอย่างปลอดภัย สารถประกอบอาชีพได้แก่ อาชีพพนักงานขายของหน้าร้าน 
อาชีพพนักงานขายของชำ เชื่อมโยงกับสถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ : พนักงานปฎิบัติการขาย ระดับ 3 
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ชั นปีที  3 
1. ด้านคุณธรรม จริยธรรม คุณลักษณะที พึงประสงค์ คุณลักษณะตามบรรทัด านที ดีของสังคม

และลักษณะบุคคล 
แสดงออกถึงนิสัยและเห็นคุณคาตามหลักการคุณธรรมจริยธรรม มีวินัย และความรับผิดชอบ 

ความเสียสละ ความซื่อสัตย์สุจริต สนใจใฝ่รู้ มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ มีจิตสำนึกและเจตคติที่ดีต่อวิชาชีพ
และสังคม 
 2. ด้านความรู้ 

รู้และเข้าใจเกี่ยวกับการส่งมอบบริการ การขายและคืนสินค้า ตอบสนองข้อร้องเรียนของลูกค้า 
การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้าตามลักษณะงานอาชีพ  

 3. ด้านทักษะ 
มีทักษะการส่งมอบบริการ การขายและคืนสินค้า ตอบสนองข้อร้องเรียนของลูกค้า การสร้างความสัมพันธ์ 

กับลูกค้าตามลักษณะงานอาชีพ 
 4. ด้านความสามาร ในการประยุกต์ใช้และความรับผิดชอบ 
              ประยุกต์ใช้องค์ความรู้การส่งมอบบริการ การขายและคืนสินค้า ตอบสนองข้อร้องเรียนขอลูกค้า 
การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้าตามลักษณะงานอาชีพ  
  
 ภาพความสำเร็จรายปีของโลกอาชีพ  
 ปฏิบัติงานส่งมอบบริการ การขายและคืนสินค้า ตอบสนองข้อร้องเรียนของลูกค้า สร้างความสัมพนัธ์
กับลูกค้าตามลักษณะงานอาชีพ สามารถประกอบอาชีพ ได้แก่  อาชีพพนักงานขายในห้างสรรพสินค้า                     
อาชีพพนักงานขายประจำบูธ อาชีพพนักงานขายอิสระ เชื่อมโยงกับสถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ : อาชีพพนักงาน
ปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
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จุดประสงค์สาขาวชิา 
 

1. เพื่อให้สามารถประยุกต์ใช้ความรู้และทักษะด้านภาษาและการสื่อสาร ทักษะการคิดและการแก้ปัญหา 
ทักษะทางสังคมและการดำรงชีวิตในการพัฒนาตนเองและวิชาชีพ 

2. เพื่อให้มีความเข้าใจและสามารถประยุกต์ใช้หลักการบริหารและจัดการวิชาชีพ การใช้เทคโนโลยี
สารสนเทศ และหลักการงานอาชีพที่สัมพันธ์เกี่ยวข้องกับการพัฒนาวิชาชีพ ธุรกิจค้าปลีก ให้ทันต่อ                      
การเปลี่ยนแปลงและความก้าวหน้าของเศรษฐกิจ สังคมและเทคโนโลยี 

3. เพ่ือให้มีความเข้าใจในหลักการและกระบวนการทำงานในกลุ่มงานพ้ืนฐานด้านอาชีพธุรกิจค้าปลีก 
4. เพ่ือให้สามารถคิดวิเคราะห์และแก้ปัญหาในการปฏิบัติงานอาชีพกลุ่มธุรกิจค้าปลีก 
5. เพื ่อให้สามารถปฏิบัติงานอาชีพกลุ ่มการตลาดและกลุ ่มธ ุรกิจค้าปลีกในสถานประกอบการ                       

และประกอบอาชีพอิสระ รวมทั้งการใช้ความรู้ และทักษะเป็นพ้ืนฐานในการศึกษาต่อในระดับสูงขึ้นได้ 
6. เพื่อให้สามารถปฏิบัติงานและดำรงชีวิตโดยประยุกต์ใช้หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง หลักการ  

ใช้พลังงานและทรัพยากรอย่างคุ้มค่าคำนึงถึงความปลอดภัยในการปฏิบัติงานตามนโยบายของกิจการ  
7. เพื ่อให้ม ีเจตคติที ่ด ีต่องานอาชีพ มีความคิดริเร ิ ่มสร้างสรรค์ ซ ื ่อส ัตย์สุจร ิต มีระเบียบวินัย                              

มีความรับผิดชอบ มีการบริการและบุคลิกภาพท่ีเหมาะสมต่อการปฏิบัติงานด้านธุรกิจค้าปลีก 
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โครงสร้าง 
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 

ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
กลุ่มอาชีพการตลาด 

สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

 
 ผู้สำเร็จการศึกษาตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด 
สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก จะต้องศึกษารายวิชาจากหมวดวิชาต่าง ๆ  รวมไม่น้อยกว่า  100  หน่วยกิต และเข้าร่วม
กิจกรรมเสริมหลักสูตร ดังโครงสร้างต่อไปนี้ 

 

1. หมวดวิชาสมรร นะแกนกลาง ไม่น้อยกว่า 20 หน่วยกิต 
1.1 กลุ่มสมรรถนะภาษาและการสื่อสาร ไม่น้อยกว่า 9 หน่วยกิต 
1.2 กลุ่มสมรรถนะการคิดและการแก้ปัญหา ไม่น้อยกว่า 6 หน่วยกิต 
1.3 กลุ่มสมรรถนะทางสังคมและการดำรงชีวิต ไม่น้อยกว่า 5 หน่วยกิต 

2. หมวดวิชาสมรร นะวิชาชีพ ไม่น้อยกว่า 70 หน่วยกิต 
2.1 กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพพ้ืนฐาน ไม่น้อยกว่า 23 หน่วยกิต 
2.2 กลุ่มสมรรถนะวิชาชีพเฉพาะ ไม่น้อยกว่า 47 หน่วยกิต 

3. หมวดวิชาเล อกเสรี  ไม่น้อยกว่า 10 หน่วยกิต 
4. กิจกรรมเสริมหลักสูตร (2 ชั วโมงต่อสัปดาห์หร อไม่น้อยกว่า 36 ชั วโมงต่อภาคเรียน) 

รวม ไม่น้อยกว่า 100 หน่วยกิต 
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1. หมวดวิชาสมรร นะแกนกลาง ไม่น้อยกว่า  20  หน่วยกิต 

1.1 กลุ่มสมรร นะภาษาและการส  อสาร (ไม่น้อยกว่า 9 หน่วยกิต) 

ให ้เลือกเรียนรายวิชาภาษาไทย อย่างน้อย 1 รายวิชา และรายวิชาภาษาต่างประเทศ อย่างน้อย  
1 รายวิชา ที่สอดคล้องกับการปฏิบัติงานของกลุ่มอาชีพที่เรียนจนครบหน่วยกิตที่กำหนด 

รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20000 1101   ภาษาไทยเพ่ือการสื่อสาร 0-2-1 
 Thai for Communication 
20000 1102 ภาษาไทยเพ่ืออาชีพ 0-2-1 
 Thai for Careers 
20000 1103 ภาษาไทยธุรกิจ 0-2-1 
 Thai for Business 
20000 1104 การใช้ภาษาไทยในยุคดิจิทัล 0-2-1 
 Thai Language in the Digital Era 
20000 1105 การใช้ภาษาไทยเชิงสร้างสรรค์ 0-2-1 
 Creative Thai 
20000 1201 ภาษาอังกฤษเพ่ือการสื่อสาร 0-2-1 
 English for Communication 
20000 1202 ภาษาอังกฤษโครงงานบูรณาการวิชาชีพ 0-2-1 
 Integrated Career in English for Project Work 
20000 1203 การ ังและการพูดภาษาอังกฤษ 0-2-1 
 Listening and Speaking English 
20000-1204 ภาษาอังกฤษสถานประกอบการ  0-2-1 

 English for the Workplace 
20000-1205 ภาษาอังกฤษอินเทอร์เน็ต 0-2-1 

 English for the Internet 
20000 1206 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานช่างอุตสาหกรรม 0-2-1 
 English for Industrial Trades 
20000 1207 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานช่างยนต์ 0-2-1 
 English for Automobile Technician 
20000 1208 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานช่างกลโรงงาน 0-2-1 
 English for Mechanic Machine 
20000 120  ภาษาอังกฤษเพ่ืองานช่างไ  ้าและอิเล็กทรอนิกส์ 0-2-1 
 English for Electrician and Electronic Technician 
20000 1210 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานครัวอาหารไทย 0-2-1 
 English for Thai Kitchen Operations 
20000 1211 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานประมง 0-2-1 
 English for Fishery 
20000 1212 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานโรงแรม 0-2-1 

 English for Hotel 
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รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20000 1213 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานเลขานุการ 0-2-1 

 English for Secretarial  
20000 1214 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานอุตสาหกรรมสิ่งทอ 0-2-1
 English for Textile Industry  
20000 1215 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานคหกรรม 0-2-1 

 English for Home Economics  
20000 1216 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานศิลปกรรม 0-2-1 

 English for Arts              
20000 1217 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานท่องเที่ยว 0-2-1 

 English for Tourism       
20000 1218 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานเกษตร 0-2-1 

 English for Agriculture  
20000 121  ภาษาอังกฤษเพ่ืองานธุรกิจ 0-2-1 

 English for Business  
20000 1220 ภาษาอังกฤษเพ่ืองานอุตสาหกรรมบันเทิงและดนตรี 0-2-1 

 English for Entertainment and Music  
20000 1221 ภาษาอังกฤษเตรียมความพร้อมเพ่ือการทำงาน 0-2-1 

 English for Career Preparation  
20000 1222 ภาษาจีนเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0-2-1 
 Chinese Communication in Daily Life 
20000 1223 สนทนาภาษาจีนเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Chinese Conversation for Work 
20000 1224 ภาษาจีนเพ่ือการสื่อสารในงานช่างอุตสาหกรรม 0-2-1 
 Chinese Communication for Industrial Career 
20000 1225 ภาษาจีนเพ่ือการสื่อสารในงานบริหารธุรกิจ 0-2-1 
 Chinese Communication in Business  
20000 1226 ภาษาจีนเพ่ือการสื่อสารในงานมัคคุเทศก์ 0-2-1 
 Chinese Communication for Tour Guide 
20000 1227 ภาษาญี่ปุ่นเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0-2-1 
 Japanese Communication in Daily Life  
20000 1228 สนทนาภาษาญี่ปุ่นเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Japanese Conversation for Work 
20000 122  ภาษาเกาหลีเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Korean Communication in Daily Life  
20000 1230 สนทนาภาษาเกาหลีเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Korean Conversation for Work 
20000 1231 ภาษาเวียดนามเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Vietnamese Communication in Daily Life  
20000 1232 สนทนาภาษาเวียดนามเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Vietnamese Conversation for Work 
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รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20000 1233 ภาษาอินโดนีเซียเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Indonesian Communication in Daily Life  
20000 1234 สนทนาภาษาอินโดนีเซียเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Indonesian Conversation for Work 
20000 1235 ภาษามาเลเซียเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Malaysian Communication in Daily Life  
20000 1236 สนทนาภาษามาเลเซียเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Bahasa Malaysia Conversation for Work 
20000 1237 ภาษาพม่าเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Burmese Communication in Daily Life  
20000 1238 สนทนาภาษาพม่าเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Burmese Conversation for Work 
20000 123  ภาษาเขมรเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Khmer Communication in Daily Life  
20000 1240 สนทนาภาษาเขมรเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Khmer Conversation for Work 
20000 1241 ภาษาลาวเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Laotian Communication in Daily Life  
20000 1242 สนทนาภาษาลาวเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Laotian Conversation for Work 
20000 1243 ภาษา ิลิปปินส์เพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Filipino Communication in Daily Life  
20000 1244 สนทนาภาษา ิลิปปินส์เพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Filipino Conversation for Work 
20000 1245 ภาษารัสเซียเพื่อการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 Russian Communication in Daily Life  
20000 1246 สนทนาภาษารัสเซียเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 Russian Conversation for Work 
20000 1247 ภาษาเยอรมันเพ่ือการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 German Communication in Daily Life  
20000 1248 สนทนาภาษาเยอรมันเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 German Conversation for Work 
20000 124  ภาษาฝรั่งเศสเพื่อการสื่อสารในชีวิตประจำวัน 0 2 1
 French Communication in Daily Life  
20000 1250 สนทนาภาษาฝรั่งเศสเพ่ืองานอาชีพ 0-2-1 
 French Conversation for Work 

20000*1101  ึง 20000*1199 และ 20000*1201  ึง 20000*1299 รายวิชาที ส าบัน *-*-*
การอาชีวศึกษาหร อส านศึกษาพัฒนา เพิ มเติมตามความต้องการ                          
ของส านประกอบการหร อตามยุทธศาสตร์ของภูมิภาค 
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1.2 กลุ่มสมรร นะการคิดและการแก้ปัญหา (ไม่น้อยกว่า 6 หน่วยกิต) 

ให้เรียนรายวิชาวิทยาศาสตร์ อย่างน้อย 1 รายวิชา และรายวิชาคณิตศาสตร์ อย่างน้อย 1 รายวิชา  
ที่สอดคล้องกับการปฏิบัติงานของกลุ่มอาชีพที่เรียนจนครบหน่วยกิตท่ีกำหนด 

รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20000 1301 วิทยาศาสตร์พื้นฐานอาชีพ 1-2-2 
 Basic Science for Careers 
20000 1302 วิทยาศาสตร์เพื่ออาชีพอุตสาหกรรม 1-2-2 
 Science for Industrial Careers 
20000 1303 วิทยาศาสตร์เพื่ออาชีพธุรกิจและบริการ 1-2-2 
 Science for Business and Service Careers 
20000 1304 วิทยาศาสตร์เพื่ออาชีพศิลปกรรมและศิลปะสร้างสรรค์ 1-2-2 
 Science for Arts and Creative Arts Careers 
20000 1305 วิทยาศาสตร์เพื่ออาชีพเกษตรกรรม 1-2-2 
 Science for Agricultural Careers 
20000 1401 คณิตศาสตร์พ้ืนฐานอาชีพ 2-0-2 
 Basic Mathematics for Careers 
20000 1402 คณิตศาสตร์อุตสาหกรรม 2-0-2 
 Industrial Mathematics 
20000-1403 คณิตศาสตร์ไ  ้าและอิเล็กทรอนิกส์ 2-0-2
 Mathematics for Electrical and Electronics 
20000 1404 คณิตศาสตร์ธุรกิจและบริการ 2-0-2
 Mathematics for Business and Services 
20000 1405 คณิตศาสตร์เพ่ือการออกแบบ 2-0-2 
 Mathematics for Design 
20000 1406 สถิติการทดลอง 2 0 2 
                    Experimental Statistics 
20000 1407 คณิตศาสตร์เกษตรกรรม 2 0 2 
 Agricultural Mathematics 

20000*1301  ึง 20000*1399 และ 20000*1401  ึง 20000*1499 รายวิชาที ส าบัน *-*-*
การอาชีวศึกษาหร อส านศึกษาพัฒนา เพิ มเติมตามความต้องการ                        
ของส านประกอบการหร อตามยุทธศาสตร์ของภูมิภาค 
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1.3 กลุ่มสมรร นะทางสังคมและการดำรงชีวิต (ไม่น้อยกว่า 5 หน่วยกิต)  

ให้เรียนรายวิชา 20000-1501 และรายวิชา 20000 1502 แล้วให้เลือกเรียนรายวิชาสังคมศึกษา           
อย่างน้อย 1 รายวิชา หรือ รายวิชาสุขศึกษาและพลศึกษา อย่างน้อย 1 รายวิชา ที่สอดคล้องกับการปฏิบัติงาน
ของกลุ่มอาชีพที่เรียนจนครบหน่วยกิตท่ีกำหนด 

รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20000 1501 หน้าที่พลเมืองและศีลธรรม 2 0-2 
 Civil Duties and Morals 
20000 1502 ประวัติศาสตร์ชาติไทย 0 2 1 
 Thai History 
20000 1503 ภูมิศาสตร์เศรษฐกิจ 2 0-2 
 Economic Geography 
20000 1504 อาเซียนศึกษา 1 0-1 
 ASEAN Studies 
20000 1601 ทักษะการดำรงชีวิตเพ่ือพัฒนาสุขภาวะ 2 0-2 
 Life Skills for Health 
20000 1602 เพศวิถีศึกษา 1 0-1 
 Sexuality Education 
20000 1603 พลศึกษาเพ่ือพัฒนาสุขภาพ 0 2-1 
 Physical Education for Health Development 

20000*1501  ึง 20000*1599 และ 20000*1601  ึง 20000*1699 รายวิชาที ส าบัน *-*-*
การอาชีวศึกษาหร อส านศึกษาพัฒนา เพิ มเติมตามความต้องการ                        
ของส านประกอบการหร อตามยุทธศาสตร์ของภูมิภาค 

 

2.  หมวดสมรร นะวิชาชีพ   ไม่น้อยกว่า 70 หน่วยกิต 

 2.1 กลุ่มสมรร นะวิชาชีพพ  น าน    (23 หน่วยกิต) 
20001 1001 สุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อม 1-2-2 
 Health Safety Environment  
20001 1002 การพัฒนาอย่างยั่งยืน 1-2-2 
 Sustainable Development 
20001 1003 ธุรกิจเบื้องต้น 1-2-2 
 Basic Business 
20001-1004 กฎหมายแรงงาน 1-0-1 
 Labor Law 
20001 1005 การใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเพื่ออาชีพ 2-2-3 
 Digital Literacy for Career 
20200 1001 การเงินและการลงทุนเบื้องต้น 1-2-2 
 Basic Finance and Investment 
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รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20200 1002 การขายและการตลาดเบื้องต้น 1-2-2 
 Basic Selling and Marketing 
20200 1003 การบัญชีเบื้องต้น 2-2-3 
 Basic Accounting 
20200 1004 พิมพ์ไทยดิจิทัล 0-4-2 
 Digital Thai Typing 
20200 1005    พิมพ์อังกฤษดิจิทัล 0 4 2 
 Digital English Typing 
20200 1007    เศรษฐศาสตร์เบื้องต้น 2 0 2 
 Basic Economics 
 

2.2 กลุ่มสมรร นะวิชาชีพเฉพาะ  (47 หน่วยกิต) 

 ให้เรียนรายวิชา เพ่ือพัฒนาผู้เรียนให้มีสมรรถนะในการประกอบอาชีพตามสาขาอาชีพที่สอดคล้องกับ
ความต้องการของสถานประกอบการ จนครบหน่วยกิตท่ีกำหนด ต่อไปนี้ 

รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20211-2001         มาตรฐานการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีกเบื้องต้น 2-2-3 
 Standard of Introduction to retailing 
20211-2002         เทคโนโลยีเบื้องต้น เพ่ือการบริการลูกค้า 2-2-3 
   Principles of Technology Management in customer service 
20211-2003         การสื่อสารงานขายและบริการ 2-2-3 
 Retail communication and service 
20211-2004         การปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก 2-2-3  
                         Visual Merchandising operation in Retail Store 
20211-2005         การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า 2-2-3 
                  Customer relationship management          
20211-2006 ขายสินค้าและบริการ 2-2-3  
 Retail Marketing and Services 
20211-2007 การจัดการสินค้าในร้านค้าปลีก 2-2-3 
                         Managing the merchandise planning store  
20211-2008 สัมมนาการปฎิบัติงานวิชาชีพธุรกิจค้าปลีก 2 2 3 
 Seminar in Retailing 
20211-2009 งานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3     
 Customer service in Modern Retailing      
20211-2010         งานบริการลูกค้านธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
                         Managing the store and service in Modern Retailing 
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รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20211-2011         งานจัดการสินค้าและการให้บริการในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
                         Managing the store and service in modern Retailing 
20211-2012         งานจัดแสดงและเติมเต็มสินค้าธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
                        Store layout, design and visual merchandising   
20211-2013         งานป้องกันการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
                         Loss prevention in Modern Retail Business 
20211 2014         ลูกค้าสัมพันธ์ในงานธุรกิจค้าปลีก 2 2 3 
                         Customer relationship management in the retail business 
20211–2015        สื่อสารในร้านค้าเพ่ือสนับสนุนทีมงาน 2-2-3 
 Selling Techniques in Retail Business 
20211-2016        งานธุรกิจอาหารและบริการ 2 2 3  
 Food and Service Management 
20211-2017        งานบริการลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ 2 2 3 
                         Guest Services Management 
20211-2018        การจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก 1 2 2 
                         Retail Distribution of Product and service 
20211-2019 การจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก 1 4 3 
 Visual Merchandising 
20211-2020 การโฆษณาและการส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีก 1 2 2 
 Advertising and Selling Products in Retail Business 
20211-2021 การค้าปลีกออนไลน์ 2-2-3 
 Online Retailing 
20211-2022 เทคนิคการขายในธุรกิจค้าปลีก 1 2 2 
 Selling Techniques in Retail Business   
20211 2023    กฎหมายพาณิชย์ 2 0 2 
                  Commercial Laws 
20211-2024 โครงงานธุรกิจค้าปลีก    0-12-4 
 Retail Business Project 
20211-2025 โครงงานธุรกิจค้าปลีก 1  0-6-2 
 Retail Business Project 1 
20211-2026 โครงงานธุรกิจค้าปลีก 2 0-6-2 
 Retail Business Project 2 

20211*2001  ึง 20211*2099 รายวิชาที ส าบันอาชีวศึกษาหร อส านศึกษาอาชีวศึกษา *-*-* 
พัฒนาเพิ มเติมตามความต้องการของส านประกอบการหร อตามยุทธศาสตร์      
ของภูมิภาค 
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3.  หมวดวิชาเล อกเสรี                                                                     ไม่น้อยกว่า 10 หน่วยกิต 

      ให้นักเรียนเรียนรายวิชาจากหมวดวิชาที่เปิดสอนในหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567
ทุกประเภทวิชาและสาขาวิชา  
 

4.  กิจกรรมเสริมหลักสูตร (2 ชั วโมงต่อสัปดาห์หร อไม่น้อยกว่า 36 ชั วโมงต่อภาคเรยีน) 

         ให้จัดกิจกรรมเสริมหลักสูตร รายวิชา 20000 2001 ถึง 20000 2003 และเลือกเรียนรายวิชา 
กิจกรรมเสริมหลักสูตรอื่นให้ครบทุกภาคเรียน 
 

รหัสวิชา             ช  อวิชา ท-ป-น 
20000 2001 กิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 1 0-2-0 
 Rover Scout Activity 1 
20000 2002 กิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 2 0-2-0 
 Rover Scout Activity 2 
20000 2003 กิจกรรมเสริมสร้างสุจริต จิตอาสา 0-2-0
 Strengthen Honesty and Volunteerism 
20000 2004 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 1 0-2-0
 Vocational Organization Activity 1 
20000 2005 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 2 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 2 
20000 2006 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 3 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 3 
20000 2007 กิจกรรมในสถานประกอบการ 1 0-2-0 
 Workplace Activity 1 
20000 2008 กิจกรรมในสถานประกอบการ 2 0-2-0
 Workplace Activity 2 
20000 200  กิจกรรมในสถานประกอบการ 3 0-2-0 
 Workplace Activity 3 
20000 2010 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 1 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 1 
20000 2011 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 2 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 2 
20000 2012 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 3 0-2-0
 Recreational Activity for Learners Development 3 
20000*20XX กิจกรรมนักศึกษาวิชาทหาร/กิจกรรมที่สถานศึกษาจัด                        0-2-0 
 Thai Reserve Officer Training Corps Student/College Activities 

20000*2001  ึง 20000*2099 รายวิชาที ส าบันการอาชีวศึกษาหร อส านศึกษาพัฒนา *-*-*
เพิ มเติมตามความต้องการของส านประกอบการหร อตามยุทธศาสตร์                   
ของภูมิภาค 
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คำอธิบายรายวิชา 
หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 

ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
กลุ่มอาชีพการตลาด 

สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 
 

หมวดสมรร นะวิชาแกนกลาง 
 

(รายละเอียดคำอธิบายรายวิชาตามเอกสารนอกเล่ม) 
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คำอธิบายรายวิชา 
หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 

ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
กลุ่มอาชีพการตลาด 

สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 
 

หมวดสมรร นะวิชาชีพ 
 

กลุ่มสมรร นะวิชาชีพพ  น าน 
20001 1001 สุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อม 1-2-2 
 Health Safety Environment 
20001 1002 การพัฒนาอย่างยั่งยืน 1-2-2 
 Sustainable Development 
20001 1003 ธุรกิจเบื้องต้น 1-2-2 
 Basic Business 
20001-1004 กฎหมายแรงงาน 1-0-1 
 Labor Law 
20001 1005 การใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเพื่ออาชีพ 2-2-3 
 Digital Literacy for Career 
20200-1001     การเงินและการลงทุนเบื้องต้น 1-2-2 
 Basic Finance and Investment 
20200-1002 การขายและการตลาดเบื้องต้น 1-2-2 
 Basic Selling and Marketing 
20200-1003 การบัญชีเบื้องต้น 2-2-3 
 Basic Accounting 
20200-1004 พิมพ์ไทยดิจิทัล 0-4-2 
 Digital Thai Typing 
20200 1005    พิมพ์อังกฤษดิจิทัล 0 4 2 
 Digital English Typing 
20200 1007    เศรษฐศาสตร์เบื้องต้น 2 0 2 
 Basic Economics 
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กลุ่มสมรร นะวิชาชีพเฉพาะ   
20211-2001          มาตรฐานการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีกเบื้องต้น 2-2-3 
 Standard of Introduction to retailing 
20211-2002          เทคโนโลยีเบื้องต้น เพ่ือการบริการลูกค้า 2-2-3 
   Principles of Technology Management in customer Service 
20211-2003         การสื่อสารงานขายและบริการ 2-2-3 
 Retail communication and service 
20211-2004         การปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก 2-2-3  
                         Visual Merchandising operation in Retail Store 
20211-2005         การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า 2-2-3 
                  Customer relationship management          
20211-2006 ขายสินค้าและบริการ 2-2-3  
 Retail Marketing and services 
20211-2007         การจัดการสินค้าในร้านค้าปลีก 2-2-3 
                         Managing the merchandise planning store  
20211-2008         สัมมนาการปฎิบัติงานวิชาชีพธุรกิจค้าปลีก 2 2 3 
 Seminar in Retailing 
20211-2009         งานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3     
 Customer service in Modern Retailing      
20211-2010         งานบริการลูกค้านธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Managing the store and service in Modern Retailing 
20211-2011         งานจัดการสินค้าและการให้บริการในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Managing the store and service in modern Retailing 
20211-2012         งานจัดแสดงและเติมเต็มสินค้าธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
                        Store layout, design and visual merchandising   
20211-2013         งานป้องกันการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Loss prevention in Modern Retail Business 
20211 2014         ลูกค้าสัมพันธ์ในงานธุรกิจค้าปลีก 2 2 3 
 Customer relationship management in the retail  
20211–2015        สื่อสารในร้านค้าเพ่ือสนับสนุนทีมงาน 2-2-3 
 Selling Techniques in Retail Business 
20211-2016        งานธุรกิจอาหารและบริการ 2 2 3  
 Food and Service Management 
20211-2017        งานบริการลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ 2 2 3 
                         Guest Services Management 
20211-2018        การจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก 1 2 2 
                         Retail Distribution of Product and service 
20211-2019 การจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก 1 4 3 
 Visual Merchandising 
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20211-2020 การโฆษณาและการส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีก 1 2 2 
 Advertising and Selling Products in Retail Business 
20211-2021 การค้าปลีกออนไลน์ 2-2-3 
 Online Retailing 
20211-2022 เทคนิคการขายในธุรกิจค้าปลีก 1 2 2 
 Selling Techniques in Retail Business  
20211 2023    กฎหมายพาณิชย์ 2 0 2 
                  Commercial Laws 
20211-2024 โครงงานด้านธุรกิจค้าปลีก    0-12-4 
 Retail Business Project 
20211-2025 โครงงานด้านธุรกิจค้าปลีก 1  0-6-2 
 Retail Business Project 1 
20211-2026 โครงงานด้านธุรกิจค้าปลีก 2 0-6-2 
 Retail Business Project 2 
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กลุ่มสมรร นะวิชาชีพพ  น าน 
 

20001-1001 สุขภาพความปลอดภัยและสิ งแวดล้อม             1-2-2
 Health Safety and Environment 
 

อ้างอิงมาตร าน 
  
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
วางแผน ควบคุม และเลือกใช้อุปกรณ์ป้องกันภัยในการปฏิบัติงานอาชีพภายใต้หลักสุขภาพความ

ปลอดภัยและสิ่งแวดล้อมตามมาตรฐานการปฏิบัติงานอาชีพ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. เข้าใจเกี่ยวกับเกี่ยวกับหลักสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อมในการปฏิบัติงานอาชีพ 
2. สามารถปฏิบัติงานตามหลักสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อมในงานอาชีพ 
3. สามารถวางแผนแก้ไขปัญหาด้านสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อมในงานอาชีพ 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยการปฏิบัติงานภายใต้หลักสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อมตามลักษณะ

งานอาชีพ 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อม 
2. วางแผนการควบคุมป้องก้นโรคและอุบัติเหตุที่เกิดจากการทำงานในอาชีพ 
3. วางแผนประเมินความเสี่ยงด้านความปลอดภัยตามมาตรฐาน 
4. เลือกใช้อุปกรณ์ป้องกันภัยส่วนบุคคลตามกฎการปฏิบัติงาน 
5. วางแผนปรับปรุงสภาพแวดล้อมการทำงานตามหลักสุขภาพความปลอดภัย 
6. ปฐมพยาบาลเบื้องต้นตามมาตรฐานความปลอดภัย 
7. ปรับปรุงแก้ไขปัญหาเบื้องต้นด้านสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อมในงานอาชีพ 

 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับหลักสุขภาพความปลอดภัยและสิ ่งแวดล้อมในการปฏิบัติงานอาชีพ             

ปัญหาด้านมลพิษ โรคที่เกิดจาการทำงาน อุปกรณ์ป้องกันภัยส่วนบุคคล การควบคุมป้องกันอุบัติเหตุเบื้องต้น 
สภาพการทำงานที ่อาจก่อให้เกิดอันตรายต่อสุขภาพด้านร่างกายและจิตใจ การประเมินความเสี ่ยง                             
ด้านความปลอดภัยเบื้องต้น การปรับปรุงสภาพการทำงานตามหลักการยศาสตร์ การจัดการความปลอดภัย
และอาชีวอนามัยเบื้องต้น เครื่องหมายและสัญลักษณ์ด้านความปลอดภัย การปฐมพยาบาลเมื่อเกิดอุบัติเหตุ
เบื้องต้น อันตรายจากสิ่งแวดล้อมในการทำงาน การจัดสภาพแวดล้อมในการทำงานตามหลักความปลอดภัย 
กฎหมายเบื้องต้นที่เก่ียวข้องกับหลักสุขภาพความปลอดภัยและสิ่งแวดล้อม 
 
 
 
 



33 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20001-1002 การพัฒนาอย่างยั งย น 1-2-2 
 Sustainable Development 

อ้างอิงมาตร าน 
  - 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
ประยุกต์ใช้ศาสตร์พระราชาในการพัฒนาตนเอง และพัฒนาอาชีพเพื ่อขจัดปัญหาความยากจน                  

ลดความเหลื่อมล้ำในสังคม ร่วมปกป้องรักษาทรัพยากรธรรมชาติ และสภาพภูมิอากาศ สร้างความเป็นอยู่ที่ดี
ด้วยความร่วมมือของทุกภาคส่วนให้อยู่ร่วมกันอย่างสันติในสังคมที่สงบสุขอย่างยั่งยืน 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
 1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกับศาสตร์พระราชาเพ่ือการพัฒนาอย่างยั่งยืน  
 2. สามารถน้อมนำศาสตร์พระราชาใช้ในการพัฒนาคุณภาพชีวิตอย่างยั่งยืน 

3. สามารถประยุกต์ใช้ศาสตร์พระราชาในการพัฒนาตนเอง และพัฒนาอาชีพเพื ่อขจัดปัญหา                  
ความยากจน ลดความเหลื่อมล้ำในสังคม  

4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติตามศาสตร์พระราชาในการพัฒนาตนเอง สร้างความเป็นอยู่      
ที่ดีด้วยความร่วมมือของทุกภาคส่วนให้อยู่ร่วมกันอย่างสันติในสังคมที่สงบสุขอย่างยั่งยืน 

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับศาสตร์พระราชาเพ่ือการพัฒนาอย่างยั่งยืน  
2. พัฒนาทักษะในการสร้างสัมพันธ์ภาพในการปฏิบัติงานร่วมกับผู้อื่นตามบริบทการเปลี่ยนแปลงร่วมสมัย 
3. พัฒนาภาวะความเป็นผู้นำและผู้ตามในการทำงานเป็นทีมเพ่ือสร้างความยั่งยืนในการปฏิบัติงานอาชีพ 
4. ปรับตัวเข้ากับการเปลี่ยนสู่ความทันสมัยตามศาสตร์พระราชา 
5. ประยุกต์ใช้ศาสตร์พระราชาพัฒนางานอาชีพอย่างยั่งยืน 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและฝึกปฏิบัติเกี่ยวกับแนวคิดศาสตร์พระราชาเพ่ือการพัฒนาอย่างยั่งยืน ปรัชญาของเศรษฐกิจ
พอเพียง แนวคิดและเป้าหมายการพัฒนาที่ยั่งยืน 5 มิติ ประกอบด้วย มิติสังคม มิติเศรษฐกิจ มิติสิ่งแวดล้อม 
มิติสันติภาพและสถาบัน และมิติหุ้นส่วนการพัฒนา แนวคิด หลักการ ประเภท และการดำเนินงานโครงการอัน
เนื่องมาจากพระราชดำริเพื่อการประยุกต์ใช้ในการพัฒนาอาชีพเพื่อขจัดปัญหาความยากจน ลดความเหลื่อม
ล้ำในสังคม ร่วมปกป้องรักษาทรัพยากรธรรมชาติและสภาพภูมิอากาศ การพัฒนาท้องถิ่น ชุมชน และสังคม 
เพ่ือคุณภาพชีวิตอย่างยั่งยืน และปรับตัวเข้ากับการเปลี่ยนแปลงตามกระแสโลกาภิวัตน์ 
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20001-1003 ธุรกิจเบ  องต้น 1-2-2 
 Basic Business 
 

อ้างอิงมาตร าน 
  - 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
รู้พื้นฐานทางธุรกิจ และลักษณะการดําเนินงานขององค์การธุรกิจรูปแบบต่าง ๆ เทคโนโลยีประกอบธุรกิจ  

งานพื้นฐานอาชีพด้านพาณิชยกรรมตามหลักการ กระบวนการ และแนวคิดการประกอบธุรกิจอย่างยั่งยืน                 
ด้วยความรับผิดชอบต่อสังคม 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. เข้าใจพื้นฐานการดําเนินงานทางธุรกิจรูปแบบต่าง ๆ 
2. ใช้เทคโนโลยีประกอบธุรกิจ  
3. ปฏิบัติงานพื้นฐานอาชีพตามหลักการ กระบวนการ และแนวคิดการประกอบธุรกิจอย่างยั่งยืน  

ด้วยความรับผิดชอบต่อสังคม  
4. มีความรับผิดชอบตามบทบาทหน้าที่ของตนเองตามระบอบประชาธิปไตยอันมีพระมหากษัตริย์  

ทรงเป็นประมุข มีจิตสาธารณะ มีจิตสำนึกรักษ์สิ่งแวดล้อม มีจรรยาบรรณ และคุณสมบัติของผู้
ประกอบธุรกิจ 

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้พื้นฐานการดําเนินงานทางธุรกิจรูปแบบต่าง ๆ 
2. เลือกใช้เทคโนโลยีประกอบธุรกิจตามสถานการณ์  
3. วิเคราะห์วางแผนการประกอบธุรกิจตามหลักการ  

 

คำอธิบายรายวิชา 
  ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับธุรกิจ รูปแบบของธุรกิจ จรรยาบรรณและคุณสมบัติของผู้ ประกอบธุรกิจ    
ระบบการแลกเปลี ่ยน แหล่งเงินทุน สถาบันที ่สนับสนุนการดําเนินงานธุรกิจ การวางแผนจัดการธุรกิจ                     
การใช้เทคโนโลยีประกอบธุรกิจ           
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20001-1004 กฎหมายแรงงาน 1-0-1 
 Labour Law 

 

อ้างอิงมาตร าน 
  - 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
วิเคราะห์ ปฏิบัติตามกฎหมายแรงงาน และประยุกต์ใช้หลักกฎหมายแรงงานในการประกอบอาชีพ 

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ  อให้ 
 1. เข้าใจหลักกฎหมายแรงงาน และกฎหมายอื่นท่ีเกี่ยวข้องกับงานอาชีพ  

2. วิเคราะห์แนวทางปฏิบัติตามกฎหมายแรงงาน 
3. สามารถประยุกต์ใช้ความรู้เกี่ยวกับกฎหมายแรงงานในการประกอบอาชีพ 

  4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการใฝ่เรียนรู้ มีความรับผิดชอบ มีวินัย และปฏิบัติตนตามกฎหมายแรงงาน 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกฎหมายแรงงาน และกฎหมายอ่ืนที่เก่ียวข้องกับการงานอาชีพ 

  2. เลือกใช้สิทธิประโยชน์ของแรงงานตามที่กฎหมายกำหนด 
3. วิเคราะห์หลักปฏิบัติตามกฎหมายแรงงานให้สอดคล้องกับการประกอบอาชีพ 

  4. ประยุกต์หลักปฏิบัติของกฎหมายแรงงานในการประกอบอาชีพ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
  ศึกษาเกี ่ยวกับหลักกฎหมายแรงงาน การคุ ้มครองแรงงาน แรงงานสัมพันธ์ การประกันสังคม                  
และเงินทดแทน กฎหมายทรัพย์สินทางปัญญาเบื้องต้น สัญญาจ้างแรงงานในงานอาชีพ และแนวทางปฏิบัติ
ตามหลักกฎหมายแรงงานในการประกอบอาชีพ 
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20001-1005 การใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเพ  ออาชีพ 2-2-3 
 Digital Literacy for Career 
 

อ้างอิงมาตร าน 
สมรรถนะสนับสนุนการทำงานด้านการใช้ดิจิทัล ระดับ 2 ทักษะขั้นต้นสำหรับการทำงาน (กลุ่ม 2)   

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
ประยุกต์ใช้เครื่องมือดิจิทัลและโปรแกรมสำเร็จรูปในการทำงานตามหลักการด้วยความละเอียด 

รอบคอบ และถูกต้องตามลักษณะงาน 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ  อให้ 
1. รู ้และเข้าใจเกี่ยวกับระบบคอมพิวเตอร์ อุปกรณ์เคลื่อนที่ การจัดการข้อมูล คลาวด์คอมพิวติ้ง

เครือข่ายอินเทอร์เน็ต   
2. มีทักษะการใช้คอมพิวเตอร์ อุปกรณ์เคลื่อนที่ อินเทอร์เน็ตเพื่อความมั่นคงปลอดภัย โปรแกรม

ประมวลผลคำ โปรแกรมตารางงาน โปรแกรมนำเสนอ 
3. สามารถประยุกต์ใช้เครื่องมือดิจิทัลเพื่อสนับสนุนการทำงาน 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความละเอียด รอบคอบ และถูกต้อง 

  

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับระบบคอมพิวเตอร์ อุปกรณ์เคลื่อนที่ การจัดการข้อมูล คลาวด์คอมพิวติ้งและ

เครือข่ายอินเทอร์เน็ตตามหลักการ 
2. ใช้คอมพิวเตอร์ อุปกรณ์เคลื่อนที่ อินเทอร์เน็ตเพื่อความมั่นคงปลอดภัย โปรแกรมประมวลผลคำ 

โปรแกรมตารางงาน โปรแกรมนำเสนอตามหลักการ 
3. ประยุกต์ใช้เครื่องมือดิจิทัลเพื่อสนับสนุนการทำงาน 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการใช้งานอุปกรณ์คอมพิวเตอร์ อุปกรณ์เคลื่อนที่ อุปกรณ์ต่อพ่วง การใช้งาน

ระบบปฏิบัติการ แอปพลิเคชันบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ โปรแกรมประมวลผลคำ โปรแกรมตารางงาน โปรแกรม
นำเสนอ บริการคลาวด์คอมพิวติ้ง การใช้งานอินเทอร์เน็ตสำหรับการสืบค้นในงานอาชีพ และการรักษา              
ความปลอดภัยในการใช้งานบนระบบอินเทอร์เน็ตและเทคโนโลยีดิจิทัล 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-1001  การเงินและการลงทุนเบ  องต้น 1-2-2 
 Basic Finance and Investment 
 

อ้างอิงมาตร าน 
- 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
รู้เกี่ยวกับการเงินและการลงทุนเบื้องต้น ประเภทการลงทุน การจัดการการเงิน  การวางแผนทางการเงิน 

การเงินส่วนบุคคล  นวัตกรรมและเทคโนโลยีทางการเงิน ตลาดการเงินและสินทรัพย์ทุน วางแผนการออม  
การประยุกต์ใช้ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการลงทุน และมีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีต่อการปฏิบัติงานอาชีพ
ด้วยความรับผิดชอบ ความซื่อสัตย์สุจริต ตรงต่อเวลา ขยันและประหยัด 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. เข้าใจเกี่ยวกับหลักการจัดการการเงิน วางแผนการออมเงินและการลงทุนทางการเงิน  
2. มีทักษะการวางแผนการเงิน วางแผนการออมและจัดทำงบการเงินส่วนบุคคล 
3. ประยุกต์ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการวางแผนการออมเงินและการลงทุนทางการเงิน 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีต่อการปฏิบัติงานอาชีพด้วยความรับผิดชอบ ความซื่อสัตย์สุจริต ตรงต่อเวลา 

ขยันและประหยัด 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการจัดการการเงิน วางแผนการออมเงินและการลงทุนทางการเงิน 
2. วางแผนการเงิน วางแผนการออมและจัดทำงบการเงินส่วนบุคคล 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการเงินและการลงทุนเบื้องต้น การจัดการการเงิน การวางแผนทางการเงิน 

การเงินส่วนบุคคล นวัตกรรมและเทคโนโลยีทางการเงิน การลงทุนประเภทต่าง ๆ ตลาดการเงินและสินทรัพย์ทุน 
วางแผนการออม และการประยุกต์ใช้ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการลงทุน 
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-1002 การขายและการตลาดเบ  องต้น 1-2-2 
 Basic Selling and Marketing  
  

อ้างอิงมาตร าน 
- 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
รู้และเข้าใจเกี่ยวกับการขายและการตลาดเบื้องต้น กำหนดส่วนประสมทางการตลาด เพื่อเสนอขาย

สินค้าและบริการตามกระบวนการขายด้วยความรับผิดชอบต่อสังคมและใช้เทคโนโลยีทางการตลาด 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. มีความรู้ ความเข้าใจเกี่ยวกับการขายและการตลาดเบื้องต้น  
2. กำหนดส่วนประสมทางการตลาดเพ่ือเสนอขายสินค้าและบริการ 
3. สามารถปฏิบัติงานพื ้นฐานอาชีพงานด้านการขายและการตลาดตามหลักการ กระบวนการ              

และแนวคิดด้วยความรับผิดชอบต่อสังคม และประยุกต์ใช้เทคโนโลยีทางการตลาด 
4. มีความซื่อสัตย์ สุจริต ความคิดริเริ ่มสร้างสรรค์ กล้าแสดงออก มีความรับผิดชอบ ความสนใจใฝ่รู้                 

เจตคติที่ดีในการปฏิบัติงานขายและการตลาด 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับการขาย การตลาดเบื้องต้นและส่วนประสมการตลาด 
2. เสนอขายสินค้าและบริการ 
3. ใช้เทคโนโลยีทางการตลาด 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับการขายและการตลาด จรรยาบรรณนักขายและนักการตลาด ความรู้

เกี่ยวกับการเป็นนักขาย ส่วนประสมทางการตลาด การกำหนดกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย การวางแผนการเข้าถึง
กลุ่มลูกค้า กระบวนการขาย และเทคโนโลยีทางการตลาด 
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-1003  การบัญชีเบ  องต้น 2-2-3 
 Basic Accounting 
 

อ้างอิงมาตร าน 
- 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
บันทึกรายการค้า สมุดรายวันทั่วไป สมุดเงินสด 2 ช่อง บัญชีแยกประเภท งบทดลอง กระดาษทำการ

ชนิด 6 ช่อง งบการเงิน การปรับปรุงบัญชี การปิดบัญชี สรุปวงจรบัญชี ประยุกต์บัญชีตามหลักการบัญชี
สำหรับกิจการเจ้าของคนเดียวประเภทธุรกิจบริการ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. มีความเข้าใจหลักการ ว ิธ ีการและขั ้นตอนการจัดทำบัญชีสำหรับกิจการเจ้าของคนเดียว                

ประเภทธุรกิจบริการ 
2. มีทักษะปฏิบัติงานบัญชีตามหลักการบัญชีสำหรับกิจการเจ้าของคนเดียวประเภทธุรกิจบริการ 
3. ประยุกต์บัญชีตามหลักการบัญชีสำหรับกิจการเจ้าของคนเดียวประเภทธุรกิจบริการ 
4. มีระเบียบ วินัย ละเอียดรอบคอบ ซื่อสัตย์ ตรงต่อเวลา มีกิจนิสัยเจตคติที่ดีและจรรยาบรรณ

วิชาชีพบัญชี 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี ่ยวกับหลักการ วิธีการและขั้นตอนการจัดบัญชีสำหรับกิจการเจ้าของคนเดียว

ประเภทธุรกิจบริการ 
2. จัดทำบัญชีสำหรับกิจการเจ้าของคนเดียวประเภทธุรกิจบริการตามหลักการบัญชี 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบัญชี สินทรัพย์ หนี้สิน ส่วนของเจ้าของ สมการบัญชี การวิเคราะห์

รายการค้า การบันทึกรายการค้า สมุดรายวันทั ่วไป สมุดเงินสด 2 ช่อง บัญชีแยกประเภท งบทดลอง     
กระดาษทำการชนิด 6 ช่อง งบการเงิน การปรับปรุงบัญชี  การปิดบัญชี  สรุปวงจรบัญชี 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-1004 พิมพ์ไทยดิจิทัล 0-4-2
 Digital Thai Typing 
 

อ้างอิงมาตร าน  
1. มาตรฐานฝีมือแรงงานแห่งชาติ กรมพัฒนาฝีมือแรงงาน สาขาอาชีพ ช่างไ  ้า อิเล็กทรอนิกส์     

และคอมพิวเตอร์ สาขาพนักงานใช้คอมพิวเตอร์ (ประมวลผลคำ) ระดับ 1 
2. มาตรฐานหน่วยงานธุรการ ภาครัฐและเอกชน อาชีพพนักงานพิมพ์ ระดับ ส1, ส2, ส3, ส4  
3. มาตรฐานสำนักงานจังหวัด อาชีพด้านการพิมพ์โดยใช้คอมพิวเตอร์ ระดับ ส1, ส2, ส3, ส4  
4. มาตรฐานสำนักงานคณะกรรมการข้าราชการกรุงเทพมหานคร อาชีพเสมียนพิมพ์ดีด  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 พิมพ์สัมผัสแป้นอักษรภาษาไทย พิมพ์ประโยคภาษาไทย พิมพ์พัฒนาความเร็วและความถูกต้อง    
การคำนวณคำสุทธิ พิมพ์หนังสือราชการภายนอก หนังสือราชการภายใน การบำรุงรักษาเครื่องใช้ในการพิมพ์ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
 1. มีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการพิมพ์ไทย 

2. มีทักษะในการพิมพ์ไทยแบบสัมผัส  
3. มีวินัย ขยัน อดทน กิจนิสัยและเจตคติที่ดีในการพิมพ์ไทยแบบสัมผัส  
4. ประยุกต์การพิมพ์หนังสือราชการภายนอก หนังสือราชการภายในด้วยโปรแกรมการพิมพ์ 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับการพิมพ์สัมผัสแป้นอักษรภาษาไทย  

 2. พิมพ์สัมผัสประโยคภาษาไทย ด้วยความเร็วและความแม่นยำตามเกณฑ์ท่ีกำหนด 
3. พิมพ์หนังสือราชการภายนอก และหนังสือราชการภายใน 
4. บำรุงรักษาเครื่องที่ใช้ในการพิมพ์ตามคู่มือ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับการพิมพ์สัมผัสอักษรภาษาไทย ตัวเลข สัญลักษณ์ เครื่องหมายวรรคตอนภาษาไทย 

พิมพ์ประโยคภาษาไทย พิมพ์พัฒนาความเร็วและความถูกต้องภาษาไทย การคำนวณคำสุทธิ พิมพ์หนังสือ
ราชการภายนอก หนังสือราชการภายใน การบำรุงรักษาเครื่องใช้ในการพิมพ์ 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-1005 พิมพ์อังกฤษดิจิทัล 0-4-2 
 Digital English Typing 
 

อ้างอิงมาตร าน 
1. มาตรฐานฝีมือแรงงานแห่งชาติ กรมพัฒนาฝีมือแรงงาน สาขาอาชีพ ช่างไ  ้า อิเล็กทรอนิกส์     

และคอมพิวเตอร์ สาขาพนักงานคอมพิวเตอร์ (ประมวลผลคำ) ระดับ 1 
2. มาตรฐานสำนักงานคณะกรรมการข้าราชการกรุงเทพมหานคร อาชีพพนักงานพิมพ์                            

ระดับ ส1, ส2, ส3, ส4 
3. มาตรฐานสำนักงานเลขานุการกรมชลประทาน อาชีพด้านการพิมพ์โดยใช้คอมพิวเตอร์                      

ระดับ ส1, ส2, ส3, ส4 
4. มาตรฐานหน่วยงานธุรการ กองทัพบก อาชีพเสมียนพิมพ์ดีด 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
พิมพ์สัมผัสอักษรภาษอังกฤษ ตัวเลข สัญลักษณ์ เครื่องหมายวรรคตอนภาษาอังกฤษ พิมพ์ประโยค

ภาษาอังกฤษ พิมพ์พัฒนาความเร็วและความถูกต้องของภาษาอังกฤษ การคำนวณคำสุทธิ พิมพ์จดหมาย  
พิมพ์เอกสารทางธุรกิจ การบำรุงรักษารักษาเครื่องใช้ในการพิมพ์ 

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
 1. มีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการพิมพ์อังกฤษ 
 2. มีทักษะในการพิมพ์อังกฤษแบบสัมผัส 

3. มีความขยัน อดทน วินัย กิจนิสัยและเจตคติท่ีดีในการพิมพ์อังกฤษแบบสัมผัส  
4. ประยุกต์การพิมพ์เอกสารทางธุรกิจด้วยโปรแกรมการพิมพ์ได้ถูกต้อง 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการพิมพ์อังกฤษแบบสัมผัส 
2. พิมพ์สัมผัสแป้นอักษรภาษาอังกฤษตามหลักการ 
3. พิมพ์สัมผัสได้ตามเกณฑ์ท่ีกำหนด 
4. พิมพ์จดหมาย เอกสารทางธุรกิจตามหลักการ 
5. บำรุงรักษาเครื่องใช้ในการพิมพ์ตามคู่มือ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติการพิมพ์สัมผัสอักษรภาษาอังกฤษ ตัวเลข  สัญลักษณ์ เครื่องหมายวรรคตอนภาษาอังกฤษ 

พิมพ์ประโยคภาษาอังกฤษ พิมพ์พัฒนาความเร็วและความถูกต้องของภาษาอังกฤษ การคำนวณคำสุทธิ                   
พิมพ์จดหมาย พิมพ์เอกสารทางธุรกิจ และการบำรุงรักษารักษาเครื่องใช้ในการพิมพ์ 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-1007 เศรษ ศาสตร์เบ  องต้น 2-0-2 
 Basic Economics 
 

อ้างอิงมาตร าน 
   
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
รู้พ้ืนฐานและทฤษฎีที่เกี่ยวข้องทางเศรษฐศาสตร์ วิเคราะห์สถานการณ์ทางเศรษฐกิจ โดยใช้เศรษฐศาสตร์ 

เบื้องต้น ประยุกต์ใช้เศรษฐศาสตร์ในชีวิตประจำวัน 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
1. มีความเข้าใจเกี่ยวกับพ้ืนฐานทางเศรษฐศาสตร์ และทฤษฎีที่เก่ียวข้องทางเศรษฐศาสตร์ 
2. วิเคราะห์สถานการณ์ทางเศรษฐกิจเบื้องต้น 
3. มีความรับผิดชอบตามบทบาทหน้าที ่ของตนเองตามระบอบประชาธิปไตยอันมีพระมหากษัตริย์              

ทรงเป็นประมุข มีจิตสาธารณะ และมีจิตสำนึกรักษ์สิ่งแวดล้อม 
4. ประยุกต์ใช้เศรษฐศาสตร์ในชีวิตประจำวัน 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับความรู้พ้ืนฐานทางเศรษฐศาสตร์ และทฤษฎีที่เกี่ยวข้อง                       

ทางเศรษฐศาสตร์ 
2. วิเคราะห์สถานการณ์ทางเศรษฐกิจเบื้องต้น 
3. ประยุกต์ใช้เศรษฐศาสตร์ในชีวิตประจำวัน 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับความรู้พื ้นฐานทางเศรษฐศาสตร์ อุปสงค์ อุปทาน และการกำหนดราคาดุลยภาค       
ความยืดหยุ่นของอุปสงค์และอุปทาน ทฤษฎีพฤติกรรมผู้บริโภค ทฤษฎีการผลิต ตลาดในระบบเศรษฐกิจ       
รายได้ประชาชาติ เงินเ ้อ เงินฝืด และเงินตึงตัว วัฏจักรเศรษฐกิจ ดุลการค้าและดุ ลการชำระเงิน                         
และการพัฒนาเศรษฐกิจ โครงสร้างและปัญหาเศรษฐกิจของประเทศและแนวทางแก้ไข 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

กลุ่มสมรร นะวิชาชีพเฉพาะ 
 

20211-2001       มาตร านการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีกเบ  องต้น 2-2-3 
 Standard of Introduction retailing 
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)                  

รหัส SORSEF01101 ,SORSOG01102 อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 วางแผนจัดร้านค้าธุรกิจค้าปลีกได้ตามมาตรฐานการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีก 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
 1. เข้าใจมาตรฐานการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีก 
 2. มีทักษะการจัดระเบียบพ้ืนที่ ดูแลและรักษาสภาพร้านค้าตามมาตรฐานอย่างปลอดภัย 
 3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีต่อการปฏิบัติงานธุรกิจค้าปลีก 
 4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้มาตรฐานการปฏิบัติงานในร้านค้าปลีกในการวางแผนธุรกิจค้าปลีก 
 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับมาตรฐานการปฏิบัติงานในธุรกิจค้าปลีก 
 2. ปฏิบัติงานตามข้ันตอนมาตรฐานการปฏิบัติงานในธุรกิจค้าปลีก 
 3. ออกแบบการจัดร้านค้าธุรกิจค้าปลีกตามมาตรฐาน 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมาย ความสำคัญของมาตรฐานในร้านค้าปลีก การทำงานภายใต้
มาตรฐานตามองค์กร สนับสนุนการทำงานเป็นทีม การแต่งกายตามระเบียบขององค์กรให้เป็นที่น่าเชื่อถือ 
พัฒนานิสัยการทำงานที่มีประสิทธิภาพ ดูแลและรักษาสภาพร้านค้าจัดระเบียบพื้นที่การทำงานที่อาจเกิดขึ้น  
การใช้ระบบรักษาความปลอดภัยในร้านค้า และการป้องกันความสูญเสียในร้านขายปลีก 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20011-2002 เทคโนโลยีเบ  องต้นเพ  อการบริการลูกค้า  2-2-3 
 Principles of Technology Management in customer service    
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

รหัส SORSEQ01103, SORSTE01104 อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
 ใช้อุปกรณ์เทคโนโลยีต่างๆที่เก่ียวข้องกับการปฏิบัติงานในธุรกิจค้าปลีก 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
 1. รู้และเข้าใจเทคโนโลยีเบื้องต้นเพื่อการบริการลูกค้า 
 2. มีทักษะในการใช้อุปกรณ์ ณ จุดชำระเงินในร้านค้าปลีก 
 3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีต่อการใช้เทคโนโลยีเพ่ือการบริการลูกค้า 
 4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้เทคโนโลยีในร้านค้าปลีกให้สอดคล้องกับปัจจุบัน 
 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้พื้นฐานด้านเทคโนโลยีในการปฏิบัติงานในร้านค้าปลีก  
 2. ปฏิบัติงานค้าปลีกโดยใช้เทคโนโลยีในการบริการลูกค้าในร้านค้าปลีก 
 3. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีในการปฏิบัติงานร้านค้าปลีก 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความรู้พื้นฐานด้านเทคโนโลยีการบริการลูกค้าในร้านค้าปลีก ประเภทของ
เครื่องมืออุปกรณ์ ณ จุดชำระเงิน ใช้อุปกรณ์และดำเนินการทำธุรกรรม ณ จุดชำระเงิน ตรวจสอบความถูกต้อง
ของการทำธุรกรรม ดำเนินการขายให้เสร็จสมบูรณ์ การบรรจุหีบห่อและบรรจุภัณฑ์ ทักษะการใช้แป้นพิมพ์
และอุปกรณ์ป้อนข้อมูล  การใช้และการบำรุงรักษาอุปกรณ์  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2003 การส  อสารงานขายและบริการ 2-2-3 
 Retail communication and services 
 

อ้างอิงมาตร าน 
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  
รหัส SORSSV01106 อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
  สื่อสารการขายสินค้าและบริการลูกค้าตามขั้นตอนในการปฏิบัติงานโดยใช้เทคโนโลยีเพ่ือสร้างปฏิสัมพันธ์ 
  
จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
 1. เข้าใจหลักการการสื่อสารงานขายและบริการ 
 2.  มีทักษะในการสื่อสารตามข้ันตอนการบริการลูกค้า 
 3. มีเจตคติและมีกิจนิสัยมีคุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณในวิชาชีพ 
 4. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการสื่อสารงานขายและบริการ 
 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับการสื่อสารงานขายและบริการ 
 2. วิเคราะห์ ปฏิบัติขั้ตามนตอนการปฏิบัติงานในบริการให้ลูกค้า 
 3. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีการสื่อสารการขายสินค้าและบริการในการให้บริการลูกค้า 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ ความหมาย ความรู้พื้นฐานการสื่อสารงานขายและบริการ ประเภทของการสื่อสาร 
ประเภทของการบริการ การส่งมอบสินค้าและบริการ การตอบข้อร้องเรียนของลูกค้า การประยุกต์ใช้ความรู้
เกี่ยวกับสินค้าและบริการ รูปแบบของการสื่อสารลูกค้า การใช้เทคโนโลยีในการสื่อสารงานขายและบริการ 
การทำงานเป็นทีม และการปฏิสัมพันธ์กับลูกค้า 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2004 การปฏิบัติงานสินค้าในร้านคา้ปลีก 2-2-3 
 Visual Merchandising operation in Retail Store 
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

รหัส SORSTE01104 อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 ใช้อุปกรณ์ในการปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีกได้อย่างปลอดภัย 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. เข้าใจความรู้เบื้องต้นการปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก 
2. มีทักษะในการรับสินค้า การจัดเก็บสินค้า การเติมสินค้าตามผังการจัดเรียง 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงาน มีคุณธรรม จริยธรรมและมีจรรยาบรรณในวิชาชีพ 
4. ประยุกต์ใช้เครื่องมืออุปกรณ์การปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก 

 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับความรู้พื้นฐานด้านการปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก 
 2. ใช้เครื่องมืออุปกรณ์ในการจัดเก็บสินค้าอย่างปลอดภัยและมีประสิทธิภาพ 
 3. ประยุกต์ใช้วิธีการข้ันตอนการปฏิบัติงานในร้านค้าปลีก  
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับความรู ้พื ้นฐานด้านการปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก ประเภทของ                    
การปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก ขั้นตอนของการปฏิบัติงานในร้านค้าปลีก การรับสินค้าจากผู้ส่งมอบ                 
การนำสินค้าจัดเก็บเข้าสู่พื้นที่ที่กำหนดอย่างเป็นระบบ การใช้เครื่องมือด้วยความปลอดภัยและการเติมเต็ม
สินค้าตามผังการจัดเรียงอย่างถูกต้องตามกระบวนการ 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2005 การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า 2-2-3 
 Customer relationship management  
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

รหัส SORSIC01105 อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 สร้างและพัฒนาความสัมพันธ์กับลูกค้าโดยใช้ฐานข้อมูลผู้บริโภคและนำเสนอขายอย่างสร้างสรรค์   
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
 1.  รู้และเข้าใจหลักการสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า 
 2.  มีทักษะการวางแผนและสนับสนุนนำเสนอขายและสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า 
 3.  มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงาน มีคุณธรรม จริยธรรม และมีจรรยาบรรณในวิชาชีพ 
 4.  ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้าเพ่ือสนับสนุนการขาย 
 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับการสร้างความสัมพันธ์อันดีกับลูกค้า 
 2. ใช้ฐานข้อมูลผู้บริโภคในการพัฒนาความสัมพันธ์กับลูกค้า 
 3. ประยุกต์องค์ความรู้การสร้างความสัมพันธ์อันดีกับลูกค้าอย่างสร้างสรรค์ 
 

อธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการสร้างสัมพันธ์กับลูกค้า การพัฒนาความสัมพันธ์กับลูกค้า การวางแผน
นำเสนอขาย ดำเนินการเสนอขาย การสนับสนุนหลังการขาย การจัดการลูกค้าที่ยากต่อการสนองความต้องการ 
การเก็บรักษาและการใช้ฐานข้อมูลลูกค้า รวมถึงการใช้ความรู้ที่มีความเชี่ยวชาญในการสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า 
 
  



48 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2006 ขายสินค้าและบริการ 2-2-3 
 Retail Marketing and Services 
    
อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
เสนอขายสินค้าตามกระบวนการขายและบริการอย่างสร้างสรรค์  

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
          1. เข้าใจเกี่ยวกับความรู้พ้ืนฐานการขายสินค้าและบริการ  
          2. มีทักษะและเทคนิคในการเสนอขายสินค้าและบริการ  
          3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ในการปฏิบัติงานด้วยความซื่อสัตย์สุจริต 
 4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้การนำเสนอขายสินค้าและบริการตามข้ันตอนการปฏิบัติงาน 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับความรู้พื้นฐานในการขายสินค้าและบริการ  
2.  ปฏิบัติการนำเสนอขายสินค้าและบริการพัฒนาบุคลิกภาพนักขาย  
3.  ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีในการนำเสนอการขายสินค้าและบริการ  

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับความรู้พื ้นฐานเกี่ยวกับงานขายสินค้าและบริการ  ประเภทของงานขาย
ความรู้เกี่ยวกับลูกค้า ความรู้เกี่ยวกับกิจการ เทคนิคการขายและการบริการ บุคลิกภาพของนักขายและบริการ               
การเขียนบันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน การใช้เทคโนโลยีในการขายและบริการ การสร้างภาพลักษณ์ 
ให้ธุรกิจค้าปลีก 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2007 การจัดการสินค้าในรา้นค้าปลีก 2-2-3 
 Managing the Merchandise Planning store 
    

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)             

อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
 ออกแบบการสั่งซื้อสินค้าตามขั้นตอนกำหนดรหัสสินค้าและพื้นที่เพื่อการจัดการสินค้าในร้านค้าปลีก
โดยใช้เทคโนโลยีอย่างเป็นระบบ  
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1.  รู้และเข้าใจหลักการวิธีการสั่งซื้อสินค้าการกำหนดรหัสสินค้าโดยใช้เทคโนโลยีอย่างเป็นระบบ  
2.  มีทักษะในการสั่งซื้อตามข้ันตอนจัดเก็บสินค้าในร้านค้าปลีก 
3.  มีเจตคติและกิจนิสัยทที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความรอบคอบ ซื่อสัตย์สุจริต 
4. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีการสั่งซื ้อสินค้าการจัดการสินค้าร้านค้าปลีกให้ปลอดภัยและสอดคล้อง                

ต่อการเคลื่อนย้าย 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการวิธีการสั่งซื้อสินค้า การกำหนดรหัสสินค้าโดยใช้เทคโนโลยี 
2. ปฏิบัติตามข้ันตอนการสั่งซื้อสินค้าในร้านค้าปลีกโดยใช้เทคโนโลยีอย่างเป็นระบบ  
3. ออกแบบผังพื้นที่จัดเก็บสินค้าที่สะดวกต่อการเคลื่อนย้ายอย่างปลอดภัยในร้านค้าปลีกโดยใช้

เทคโนโลยีอย่างเป็นระบบ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับวิธีการสั่งซื้อสินค้าโดยใช้เทคโนโลยีอย่างเป็นระบบ การจัดผังพื้นที่เพ่ือจัดเก็บ 
สินค้าจากผู้ส่งมอบ การกำหนดรหัสสินค้าและวันเวลาในการส่งมอบ การระบุตำแหน่งการจัดเก็บสินค้า                 
เพ่ือให้ปลอดภัยและสะดวกต่อการเคลื่อนย้าย 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2008 สัมมนาการปฏิบัติงานวิชาชีพธุรกิจค้าปลีก 2-2-3 
 Seminar in Retailing 
   
อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)             

อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
         จัดงานสัมมนาวิชาชีพด้านธุรกิจค้าปลีกอย่างสร้างสรรค์ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
         1. รู้และเข้าใจหลักการดำเนินงานสัมมนาทางวิชาชีพด้านธุรกิจค้าปลีก  
         2. มีทักษะจัดการการดำเนินงานสัมมนาวิชาชีพด้านธุรกิจค้าปลีกตามขั้นตอนกระบวนการสัมมนา 
         3. มีเจตคติท่ีดี และมีจิตนิสัยในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัยคุณธรรมจริยธรรม 
         4. การจัดสัมมนาทางวิชาชีพด้านธุรกิจค้าปลีกตามขั้นตอนและกระบวนการอย่างสร้างสรรค์ 
 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้ความเข้าใจหลักการและกระบวนการสัมมนาทางวิชาชีพด้านธุรกิจค้าปลีก  

2. ปฏิบัติการดำเนินงานสัมมนาวิชาชีพด้านธุรกิจค้าปลีกตามกระบวและเขียนรายงาน  
3. นำเสนอรายงานการดำเนินงานสัมมนาทางวิชาชีพธุรกิจค้าปลีก 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการค้นคว้าและเลือกหัวข้อการสัมมนา การปฏิบัติงานด้านธุรกิจค้าปลีก              

ตามหลักการและกระบวนการสัมมนาทางวิชาชีพธุรกิจค้าปลีก การจัดเตรียมสถานที่และอุปกรณ์ การนำเสนอ
การอภิปรายและการใช้โสตทัศนูปกรณ์ประกอบการนำเสนอ การเรียบเรียงการเขียนรายงานการสัมมนา 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2009 งานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Customer service in Modern Retailing 
   
อ้างอิงมาตร าน 

มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)             
อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
 นำเสนองานงานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ทันต่อเหตุการณ์อย่างสร้างสรรค์   

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. รู้และเข้าใจหลักการพื้นฐาน ประเภท โครงสร้างของธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  
2. มีทักษะการปฏิบัติงานพ้ืนฐานในงานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 

          3. .มีเจตคติและกิจนิสัยในการปฏิบัติงานด้วยความรอบคอบและสร้างสรรค์ 
4  สามารถประยุกต์ใช้แนวคิดงานของงานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ให้สอดคล้องกับปัจจุบัน     

 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับพ้ืนฐาน ประเภท โครงสร้างของธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  

2. ปฏิบัติงานพื้นฐานในงานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  
3. นำเสนองานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ให้สอดคล้องกับปัจจุบัน     

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับความหมาย ความสำคัญ ความเป็นมา ประเภทและโครงสร้างของธุรกิจ             
ค้าปลีกสมัยใหม่ ลักษณะของงานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่แต่ละประเภท บทบาท หน้าที่ ความรับผิดชอบ 
ประสิทธิภาพในงานธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ ปัจจัยความสำเร็จของธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ สถานการณ์ การค้าปลีก
สมัยใหม่และแนวโน้มในอนาคต 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2010 งานบริการลูกค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Managing the store and service in Modern Retailing 
   
อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน) 

อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
วางแผนการบริการลูกค้าวิเคราะห์พฤติกรรมของลูกค้าและนำมาประยุกต์ในการปฏิบัติงานที่มีต่อ

ลูกค้าอย่างเหมาะสม 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกับพฤติกรรมของลูกค้าและเทคนิคการขายในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  
2. มีทักษะในการวิเคราะห์ตามความต้องการของลูกค้าใช้เทคนิคการขายรูปแบบต่างๆ  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ ซื่อสัตย์สุจริต 

4. ประยุกต์ใช้พฤติกรรมของลูกค้าในงานบริการธุรกิจค้าปลีกอย่างสร้างสรรค์ 
 

สมรร นะรายวิชา  
 1 แสดงความรู้เกี่ยวกับพฤติกรรมของลูกค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  

2 สำรวจความต้องการเทคนิคการขายเพ่ือให้บริการลูกค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  
3 ออกแบบงานบริการลูกค้าของลูกค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่อย่างสร้างสรรค์ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับความสำคัญของลูกค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่  พฤติกรรมของลูกค้า                     
สำรวจความต้องการ กระบวนการบริการลูกค้า เทคนิคการขายและการสร้างความพึงพอใจให้แก่ลูกค้า 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2011 งานจัดการสินค้าและการให้บริการในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Managing the store and service in Modern Retailing 
   
อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)             

อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
           วางแผน ออกแบบในการจัดการสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่อย่างเหมาะสม 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกับประเภทสินค้าในธุรกิจในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
2. มีทักษะกระบวนการจัดการสินค้าตามขั้นตอนประเภทสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทำงานด้วยความรอบคอบ ซื่อสัตย์ สุจริต 
4. นำเสนองานจัดการสินค้าและให้บริการในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับประเภทสินค้าและการจัดการสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
2. ปฏิบัติงานตามหลักการและขั้นตอนการจัดการสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
3. ประยุกต์ใช้ความรู้ประเภทสินค้าตามหลักการงานจัดการสินค้าและการให้บริการในธุรกิจค้าปลีก

สมัยใหม่ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับประเภทของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ การจัดการสินค้า การจัดหมวดหมู่
สินค้า การเลือกสินค้า การจัดเรียงสินค้าเพื่อเพิ่มยอดขาย การสั่งซื้อสินค้า การตรวจรับสินค้า การตรวจสอบ
คุณภาพสินค้า การจัดเก็บสินค้าและการดูแลรักษาคุณภาพสินค้าในธุรกิจค้าปลีก การให้บริการในธุรกิจค้าปลีก
สมัยใหม่ เทคนิคการสร้างเสริมทักษะความชำนาญในการปฏิบัติงานเกี่ยวกับธุรกิจค้าปลีก  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20200-2012 งานจัดแสดงและเติมเต็มสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Store layout, design, and visual merchandising 
 วิชาบังคับก่อน : 20211-2004  การปฏิบัติงานสินค้าในร้านค้าปลีก  
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

รหัส SORSRG01108  อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
  เติมเต็มสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
 1. เข้าใจหลักการเกี่ยวกับการจัดแสดงและการเติมเต็มสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 2. มีทักษะในการจัดหมวดหมู่ จัดเก็บและดูแลคุณภาพสินค้าในธุรกิจกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 3. มีเจตคติและกิจนิสัยทีดีในการปฏิบัติงานด้วยความรับผิดชอบ รอบคอบ ซื่อสัตย์สุจริต 
 4. มีความสามารถในการนำเสนอปฏิบัติงานเกี่ยวกับการรับสินค้า และใช้งานได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับการจัดแสดงและการเติมเต็มสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
2. สามารถระบุผังขั้นตอนการจัดเรียงและวิธีการเติมเต็มสินค้าแต่ละประเภทในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
3. ประยุกต์องค์ความรู้ประเภทสินค้ามาจัดการตามขั้นตอนลักษณะงานจัดแสดงและการเติมเต็ม

สินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับประเภทของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ การจัดการสินค้า การจัดหมวดหมู่

สินค้า การเลือกสินค้า การจัดเรียงสินค้าเพื่อเพิ่มยอดขาย การสั่งซื้อสินค้า การตรวจรับสินค้า การตรวจสอบ
คุณภาพสินค้า การจัดเก็บสินค้าและการดูแลรักษาคุณภาพสินค้าในธุรกิจค้าปลีก การให้บริการในธุรกิจค้าปลีก
สมัยใหม่ เทคนิคการสร้างเสริมทักษะความชำนาญในการปฏิบัติงานเกี่ยวกับธุรกิจค้าปลีก 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2013 งานป้องกันการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 2-2-3 
 Loss prevention in Modern Retail Business 
 วิชาบังคับก่อน : 20211-2011 งานจัดการสินค้าและการให้บริการในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

รหัส SORSML01109  อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
วางแผน ออกแบบการป้องกันและแนวทางแก้ไขการสูญเสียสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่อย่างเหมาะสม 

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
 1. เข้าใจความสำคัญของการป้องกันการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 2. มีทักษะในการวิเคราะห์ป้องกันแก้ปัญหาการสูญเสียสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
 3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการปฏิบัติงานด้วยความรับผิดชอบ รอบคอบ และมีจรรยาบรรณในวิชาชีพ 
 4. การป้องกันวางแนวทางและการแก้ไขการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่อย่างเหมาะสม 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับความสำคัญสาเหตุของการป้องกันการสูญเสียสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 
2. ปฏิบัติงานในการป้องกันและแนวทางแก้ไขการสูญเสียสินค้าตามกระบวนการของธุรกิจค้าปลีก

สมัยใหม่ 
3. ออกแบบวิธีการป้องกันและแนวทางการแก้ไขการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่           

อย่างเหมาะสม 
 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับความสำคัญของการป้องกันการสูญเสียสินค้าในธุรกิจค้าปลีกสมัยใหม่ 

สาเหตุของการสูญเสีย หลักการเกี่ยวกับการป้องกันและแนวทางการแก้ไขการสูญเสียของสินค้าในธุรกิจค้า
ปลีกสมัยใหม ่
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2014 ลูกค้าสัมพันธ์ในงานธุรกิจค้าปลีก 2-2-3 
 Customer relationship manasement in the retail business 
 วิชาบังคับก่อน : 20211-2003  การสื่อสารงานขายและบริการ 
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  

รหัส SORSIC01105  อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 วางแผน วิเคราะห์พฤติกรรมลูกค้าและรักษาความสัมพันธ์ในงานธุรกิจธุรกิจค้าปลีกอย่างต่อเนื่อง    
และสร้างสรรค์ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. รู้และเข้าใจหลักการลูกค้าสัมพันธ์ พฤติกรรมลูกค้า กระบวนการลูกค้าสัมพันธ์ในงานธุรกิจค้าปลีก 
2. มีทักษะในการรักษาความสัมพันธ์กับลูกค้าในงานธุรกิจค้าปลีก 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความมีมนุษย์สัมพันธ์ มีจรรยาบรณในวิชาชีพ 
4. ประยุกต์ในการรักษาความสัมพันธ์ และการทำงานด้วยความมีมนุษย์สัมพันธ์กับลูกค้าในธุรกิจค้าปลีก

อย่างเหมาะสม 
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการลูกค้าสัมพันธ์ พฤติกรรมลูกค้า กระบวนการลูกค้าสัมพันธ์ในงาน

ธุรกิจค้าปลีก 
2. วิเคราะห์พฤติกรรมลูกค้าสัมพันธ์กับลูกค้าในธุรกิจค้าปลีกอย่างสร้างสรรค์ 
3. รักษาความสัมพันธ์กับลูกค้าเพ่ือสร้างความสัมพันธ์ ในงานธุรกิจธุรกิจค้าปลีก 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการลูกค้าสัมพันธ์ พฤติกรรมลูกค้า กระบวนการลูกค้าสัมพันธ์ การจัดทำ

ฐานข้อมูลลูกค้า และจำแนกความต้องการที่เป็นพิเศษของลูกค้า การสร้างและรักษาความสัมพันธ์กับลูกค้า                
ในธุรกิจค้าปลีก 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20011-2015 ส  อสารในร้านค้าเพ  อสนับสนุนทีมงาน 2-2-3 
 Selling Tectniques in Retail Business  
 

อ้างอิงมาตร าน 
 มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ(องค์การมหาชน)  

รหัส SORSCS01107 อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 
  
ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 สื่อสารกับลูกค้าโดยใช้เครื่องมือสื่อสารเพื่อสนับสนุนทีมงานอย่างสร้างสรรค์ 
  
 จุดประสงค์รายวิชา เพ  อให้  
 1. รู้และเข้าใจเกี่ยวกับการสื่อสารประเภทต่างๆในร้านค้าเพ่ือสนับสนุนทีมงาน  
 2. มีทักษะในการใช้เทคโนโลยีและเครื่องมือสื่อสารกับลูกค้าในร้านค้า 
 3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานอย่างมีมนุษย์สัมพันธ์ รอบคอบ ซื่อสัตย์สุจริต 
 4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้ของการสื่อสารเพ่ือสร้างปฏิสัมพันธ์กับลูกค้าได้อย่างสร้างสรรค์ 
  

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวการสื่อสารประเภทต่างๆในร้านค้าเพ่ือสนับสนุนทีมงาน  
 2. ใช้เทคโนโลยีและเครื่องมือสื่อสารในร้านค้าเพ่ือสนับสนุนทีมงาน 
 3. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีและเครื่องมือสื่อสารในร้านค้าเพ่ือสนับสนุนทีมงานอย่างสร้างสรรค์ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการสื่อสารประเภทต่าง ๆ การใช้เครื่องมือเทคโนโลยีและเครื่องมือสื่อสาร
กับลูกค้า ประเภททีมงานและการทำงานเป็นทีม การอ่านและอธิบายเอกสารด้านการค้าปลีก สร้างสภาพ  
แวดล้อมการให้บริการแก่ลูกค้า การมีปฏิสัมพันธ์กับลูกค้า  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2016 งานธุรกิจอาหารและบริการ                                             2-2-3 
 Food and Service Management       
 

อ้างอิงมาตร าน 
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  
รหัส SORSIC01105  อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 จัดการและแก้ปัญหาในงานธุรกิจอาหารและบริการอย่างเหมาะสม 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจความหมาย ความสำคัญลักษณะธุรกิจอาหารและบริการประเภทต่าง ๆ 
2. มีทักษะและประสบการณ์การจัดการพ้ืนฐานในงานธุรกิจอาหารและบริการ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยละเอียด รอบคอบซื่อสัตย์สุจริต 
4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้พื้นฐานจัดการงานธุรกิจอาหารและบริการเพ่ือแก้ไขปัญหาอย่างรอบคอบ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับความหมาย ความสำคัญ ประเภทของธุรกิจอาหารและบริการ 
2. สามารถปฏิบัติงานตามมาตรฐานพ้ืนฐานของธุรกิจอาหารและบริการ 
3. ออกแบบการจัดการงานธุรกิจอาหารและบริการอย่างรอบคอบ  

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมาย  ความสำคัญลักษณะของธุรกิจอาหารและบริการประเภทต่าง ๆ
และการจัดการธุรกิจอาหารและบริการของแต่ละประเภท ตลอดจนวิธีการจั ดการขายและบริการพื้นฐาน                 
ในธุรกิจอาหารและบริการ การแก้ไขปัญหาที่เก่ียวข้องการปฏิบัติงานในธุรกิจอาหารและบริการ 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2017 งานบริการลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ 2-2-3 
                     Guest Services Management   
                                         

อ้างอิงมาตร าน 
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)            
รหัส SORSIC01105  อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
วางแผนให้บริการลูกค้าได้ตามขั้นตอนการให้บริการลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริกาตามความต้องการ

พฤติกรรมของลูกค้า 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจความสำคัญและพฤติกรรมของลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ 
2. มีทักษะกระบวนการให้บริการลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการตามมาตรฐานการปฏิบัติงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความรอบคอบ ซื่อสัตย์สุจริตมีจรรยาบรรณวิชาชีพ 
4.บริการลูกค้าในธุรกิจอาหารโดยให้บริการตามขั้นตอนของมาตรฐานการปฏิบัติงาน 

 

สมรร นะรายวิชา 
          1. แสดงความรู้เกี่ยวกับความสำคัญและพฤติกรรมของลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ 
          2. ปฏิบัติตามกระบวนการขั้นตอนการให้บริการลูกค้าธุรกิจอาหาร  
          3. บริการลูกค้าให้สอดคล้องกับความต้องการและพฤติกรรมของลูกค้า 
 

คำอธิบายรายวิชา 
          ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความสำคัญและพฤติกรรมของลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ การให้บริการ 
ลูกค้าในขั้นตอนต่าง ๆ ตามมาตรฐานการปฏิบัติงาน กระบวนการให้บริการลูกค้าในธุรกิจอาหารและบริการ 
การรับสั ่งเมนูอาหาร การเสิร ์ อาหาร และการใหบริการประเภทต่าง  ๆ ในธุรกิจอาหารและบริการ                       
การตอบสนองความตองการของลูกค้า การแก้ไขปัญหาการให้บริการการลูกค้า 
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2018        การจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก 1-2-2 
                         Retail Distribution of Product and service 
 

อ้างอิงมาตร าน  
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน) 
อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
ใช้เทคโนโลยีสารสนเทศในการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีกอย่างสร้างสรรค์  

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. เข้าใจหลักการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก  
2. มีทักษะในการกำหนดตลาดเป้าหมายและวางแผนการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้าวยความรับผิดชอบ การทำงานเป็นทีม ความมีมนุษย์

สัมพันธ์และความซื่อสัตย์สุจริต  
4. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีเพ่ือการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก  

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก  
2. วางแผนและกำหนดโครงสร้างของการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก  
3. เลือกใช้เทคโนโลยีสารสนเทศในกระบวนการการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก  
4. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีสารสนเทศในการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการ  

 

คำอธิบายรายวิชา  
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการการจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก ลักษณะตลาดสินค้า
และบริการสถานการณ์ทางการตลาดเป้าหมาย ช่องทางการจัดจำหน่าย การขนส่งสินค้า การคลังสินค้า 
กฎหมายและองค์กรที่เกี่ยวข้อง การจัดจำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก เทคโนโลยีสารสนเทศ การจัด
จำหน่ายสินค้าและบริการธุรกิจค้าปลีก 
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ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2019 การจัดแสดงสินค้าในธุรกิจคา้ปลีก 1-4-3 
 Visual Merchandising 
 

อ้างอิงมาตร าน  
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  
อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
ออกแบบผังร้านและจัดรูปแบบตามหลักการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีกโดยใช้เทคโนโลยี

สารสนเทศ และจัดทำงบประมาณค่าใช้จ่ายอย่างสร้างสรรค์  
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการในการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก  
2. มีทักษะในการออกแบบวัสดุอุปกรณ์การและจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก  
3. มีเจตคติและคิดนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความคิดริเริ่มสร้างสรรค์การทำงานเป็นทีม ความอุตสาหะพยายาม 

ความกระตือรือร้นและประหยัด  
4. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก  
 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก  
2. วางแผนออกแบบผังร้านและจัดรูปแบบตามหลักการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีกโดยใช้

เทคโนโลยีสารสนเทศ  
4. ออกแบบการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีกตามข้ันตอนหลักการจัดแสดง  

 

คำอธิบายรายวิชา  
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการจัดแสดงสินค้า ประเภทการจัดแสดงสินค้า การวางแผนการจัด
แสดงสินค้า การออกแบบผังร้านค้า การออกแบบจัดแสดงสินค้า งบประมาณการจัดแสดงสินค้า การจัดเตรียม
วัสดุอุปกรณ์และจัดแสดงสินค้า การติดตามและการประเมินผล เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัด
แสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก 53 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2020 การโฆษณาและการส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีก 1-2-2 
 Advertising and Selling Products in Retail Business 
 

อ้างอิงมาตร าน  
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์การมหาชน)  
อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
ประยุกต์ใช้หลักการโฆษณาและการส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีกตามกระบวนการอย่างสร้างสรรค์  

 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. เข้าใจหลักการโฆษณาและกระบวนการการส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีก  
2. มีทักษะในการวางแผนและจัดกิจกรรมส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีก  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ความกระตือรือร้นการทำงาน

เป็นทีม และความประหยัด  
4.ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัดแสดงสินค้าในธุรกิจค้าปลีก  

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการโฆษณาและกระบวนการส่งเสริมการขาย การสร้างสรรค์งานโฆษณา

ในธุรกิจค้าปลีก  
2. เลือกรูปแบบสื่อโฆษณาให้เหมาะสมกับกลุ่มเป้าหมายและสินค้าในธุรกิจค้าปลีก โดยใช้เทคโนโลยี

สารสนเทศตามกฎหมายและจรรยาบรรณ  
3. ประยุกต์ใช้หลักการโฆษณาและการส่งเสริมการขายในธุรกิจค้าปลีกอย่างสร้างสรรค์  

 

คำอธิบายรายวิชา  
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับหลักการโฆษณาและการส่งเสริมการขาย ประเภทของการโฆษณา                     
การสร้างสรรค์งานโฆษณา ประเภทของการส่งเสริมการขาย เครื่องมือการส่งเสริมการขาย ปัญหาและอุปสรรค
การส่งเสริมการขาย การวัดผลและประเมินผล กฎหมายและจรรยาบรรณ เทคโนโลยีสารสนเทศ และการ
สื่อสารในธุรกิจค้าปลีก 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2021 การค้าปลีกออนไลน์ 2-2-3 
 Online Retailing 
 

อ้างอิงมาตร าน  
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์กรมหาชน)  
อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีกับการค้าปลีกออนไลน์มีเจคติและนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความคิดริเริ่ม

สร้างสรรค์ มีคุณธรรม จริยธรรม และจรรยาบรรณเกี่ยวกับการค้าปลีกออนไลน์  
 
จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  

1. เข้าใจหลักการ ความสำคัญของการค้าปลีกออนไลน์  
2. มีทักษะการปฏิบัติงานการค้าปลีกออนไลน์  
3. มีเจคติและนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ มีคุณธรรม จริยธรรม และจรรยาบรรณ

เกี่ยวกับการค้าปลีกออนไลน์  
4. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีกับการค้าปลีกออนไลน์  

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับการค้าปลีกออนไลน์  
2. สามรถปฏิบัติการค้าปลีกออนไลน์ได้  
3. เตรียมความพร้อมการค้าปลีกออนไลน์ที่ดีตามหลักการ  
4. แสดงความรู้การเชื่อมโยงการค้าปลีกออนไลน์กับการค้าปลีกหน้าร้าน  

 

คำอธิบายรายวิชา  
ศึกษาและปฏิบัติ เกี่ยวกับความหมาย ความสำคัญ รูปแบบและประเภทของการค้าปลีกออนไลน์ 

ประเภทและชนิดสินค้าที่ลงขาย การเตรียมความพร้อมของการค้าปลีกแบบออนไลน์ การเชื่อมโยงการค้าปลีก
ออนไลน์ กับการค้าปลีกหน้าร้าน จรรยาบรรณของผู้ค้าปลีกออนไลน์ 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2022 เทคนิคการขายในธุรกิจค้าปลีก 1-2-2 
 Selling Techniques in Retail Business 
  

อ้างอิงมาตร าน  
มาตรฐานคุณวุฒิวิชาชีพ  สถาบันคุณวุฒิวิชาชีพ (องค์กรมหาชน)  
อาชีพพนักงานปฏิบัติการขาย ระดับ 3  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา  
สาธิตการขายและใช้เทคนิคการเสนอขายในธุรกิจค้าปลีกให้กับลูกค้าด้วยเจตคติและกิจนิสัยที่ดี            

มีคุณธรรม จริยธรรม และจรรยาบรรณในวิชาชีพ  
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. เข้าใจหลักการเทคนิคการนำเสนอขายในธุรกิจค้าปลีก  
2. มีทักษะเกี่ยวกับกระบวนการขาย การวางแผนการขา การเขียนคำพูดขาย และเทคนิคการนำเสนอขาย 

การจัดการเอกสารการขาย การจัดการข้อร้องเรียนของลูกค้า การประเมินผล และการรายงาน  
การขายในธุรกิจค้าปลีก  

3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีมีคุณธรรม จริยธรรม และจรรยาบรรณในวิชาชีพ  
4. ประยุกต์ใช้กระบวนการขายและเทคนิคการนำเสนอขายในธุรกิจการค้าปลีก  

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับเทคนิคการนำเสนอขายในธุรกิจค้าปลีก  
2. วางแผนจัดทำเอกสารการขาย ข้อร้องเรียนของลูกค้า เขียนคำพูดขาย และเทคนิคการเสนอขาย 

ในธุรกิจค้าปลีกให้ก้บลูกค้า  
3. สาธิตการขายและใช้เทคนิคการเสนอขายในธุรกิจค้าปลีกให้กับลูกค้า  
4. สรุปประเมินผล และรายงานการขายในธุรกิจค้าปลีก  

 

คำอธิบายรายวิชา  
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักศิลปะการขาย ทฤษฎีแรงจูงใจกระบวนการตัดสินใจซื้อ กระบวนการ  

ขายการวางแผนการขาย การเขียนพูดคำขาย เทคนิคการเสนอขาย สาธิตการขาย เอกสารที่เกี่ยวกกับการขาย  
การจัดการข้อร้องเรียนของลูกค้า การประเมินผลและการรายงานการขายในธุรกิจค้าปลีก 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2023 กฎหมายพาณิชย ์ 2-0-2 
 Commercial Laws 
 

อ้างอิงมาตร าน  
   
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
มีความรู้และเข้าใจเกี่ยวกับประมวลกฎหมายแพ่งและพาณิชย์ว่าด้วยบุคคล  นิติกรรม สัญญาหนี้        

และเอกเทศสัญญาเฉพาะสัญญาที่เกี ่ยวกับซื้อขาย  เช่าซื้อ จ้างทำของ รับส่งของ การยืม การค้ำประกัน 
การจำนอง-จำนำ การฝากทรัพย์เก็บของในคลังสินค้า ตัวแทนนายหน้าและประกันภัย รวมทั้งแรงงานสัมพันธ์      
การจัดทำเอกสารที่เกี่ยวข้อง  
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้  
1. มีความเข้าใจหลักการที่เกี่ยวข้องกับบุคคล นิติกรรม สัญญา และหนี้  
2. มีเข้าใจหลักการกฎหมายแพ่ง และพาณิชย์  
3. มีความเข้าใจหลักการกฎหมายแรงงานสัมพันธ์ 
4. มีเจตคติท่ีดีต่อวิชาชีพ  

 

สมรร นะรายวิชา  
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการของกฎหมายพาณิชย์  
2. แสดงความรู้เกี่ยวกับกฎหมายแรงงานสัมพันธ์ 
3. จัดทำเอกสารที่เก่ียวข้องกับกฎหมายพาณิชย์และกฎหมายแรงงานสัมพันธ์ 

 

คำอธิบายรายวิชา  
ศึกษาเกี่ยวกับประมวลกฎหมายแพ่งและพาณิชย์ว่าด้วยบุคคล  นิติกรรม สัญญา หนี้ และเอกเทศ 

สัญญาเฉพาะสัญญาที่เกี่ยวกับซื้อขาย เช่าซื้อ จ้างทำของ รับส่งของ การยืม การคํ้าประกัน การจำนอง-จำนำ 
การฝากทรัพย์เก็บของในคลังสินค้า ตัวแทนนายหน้าและประกันภัย รวมทั้งกฎหมายแรงงานสัมพันธ์                   
และวิธีการจัดทำเอกสารที่เกี่ยวข้อง 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2024  โครงงานด้านธุรกิจค้าปลีก                                                    0-12-4                                                              
  Retail Business Project   
 

อ้างอิงมาตร าน 
                   - 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 จัดทำโครงงานธุรกิจค้าปลีกตามข้ันตอนให้สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพอย่างสร้างสรรค์ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการวางแผนจัดทำโครงงานสร้างและหรือพัฒนางาน  
2. มีทักษะในการสร้างและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพตามกระบวนการวางแผน ดำเนินงาน แก้ไขปัญหา 

ประเมินผล ทำรายงานและนำเสนอผลงาน  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความรอบคอบ  ความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ ขยัน อดทน

และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้ในการจัดทำโครงงานในการพัฒนาอย่างสร้างสรรค์ 

 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการจัดทำโครงงานตามขั้นตอนของการจัดทำโครงงาน 
 2. ออกแบบดำเนินงานตามข้ันตอนการจัดทำโครงงานให้สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพ 
 3. ประยุกต์องค์ความรู้ให้สอดคล้องกับการจัดทำโครงงานอย่างสร้างสรรค์ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับหลักการจัดทำ โครงงาน การวางแผน การดำเนินงาน การแก้ไขปัญหา                 
การประเมินผล การจัดทำรายงานและการนำเสนอผลงาน โดยปฏิบัติจัดทำโครงงานสร้างและหรือพัฒนางาน     
ที่ใช้ความรู้และทักษะในระดับฝีมือ สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพที่ศึกษา ดำเนินการเป็นรายบุคคลหรือกลุ่ม              
ตามลักษณะของงานให้แล้วเสร็จในระยะเวลาที่กำหนด 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2025  โครงงานด้านธุรกิจค้าปลีก 1                                                    0-6-2                                                              
  Retail Business Project 1  
 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 จัดทำโครงงานธุรกิจค้าปลีกตามข้ันตอนให้สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพอย่างสร้างสรรค์ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการวางแผนจัดทำโครงงานสร้างและหรือพัฒนางาน  
2. มีทักษะในการสร้างและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพตามกระบวนการวางแผน ดำเนินงาน แก้ไขปัญหา 

ประเมินผล ทำรายงานและนำเสนอผลงาน  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความรอบคอบ  ความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ ขยัน อดทน

และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้ในการจัดทำโครงงานในการพัฒนาอย่างสร้างสรรค์ 

 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการจัดทำโครงงานตามขั้นตอนของการจัดทำโครงงาน 
 2. ออกแบบดำเนินงานตามข้ันตอนการจัดทำโครงงานให้สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพ 
 3. ประยุกต์องค์ความรู้ให้สอดคล้องกับการจัดทำโครงงานอย่างสร้างสรรค์ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับหลักการจัดทำ โครงงาน การวางแผน การดำเนินงาน การแก้ไขปัญหา                 
การประเมินผล การจัดทำรายงานและการนำเสนอผลงาน โดยปฏิบัติจัดทำโครงงานสร้างและหรือพัฒนางาน     
ที่ใช้ความรู้และทักษะในระดับฝีมือ สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพที่ศึกษา ดำเนินการเป็นรายบุคคลหรือกลุ่ม              
ตามลักษณะของงานให้แล้วเสร็จในระยะเวลาที่กำหนด 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20211-2026 โครงงานด้านธุรกิจค้าปลีก 2                                                    0-6-2                                                              
 Retail Business Project 2 
 

อ้างอิงมาตร าน 
-  

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา   
 จัดทำโครงงานธุรกิจค้าปลีกตามข้ันตอนให้สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพอย่างสร้างสรรค์ 
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้   
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการวางแผนจัดทำโครงงานสร้างและหรือพัฒนางาน  
2. มีทักษะในการสร้างและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพตามกระบวนการวางแผน ดำเนินงาน แก้ไขปัญหา 

ประเมินผล ทำรายงานและนำเสนอผลงาน  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานด้วยความรอบคอบ  ความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ ขยัน อดทน

และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. ประยุกต์ใช้องค์ความรู้ในการจัดทำโครงงานในการพัฒนาอย่างสร้างสรรค์ 

 

สมรร นะรายวิชา  
 1. แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการจัดทำโครงงานตามขั้นตอนของการจัดทำโครงงาน 
 2. ออกแบบดำเนินงานตามข้ันตอนการจัดทำโครงงานให้สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพ 
 3. ประยุกต์องค์ความรู้ให้สอดคล้องกับการจัดทำโครงงานอย่างสร้างสรรค์ 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี ่ยวกับหลักการจัดทำ โครงงาน การวางแผน การดำเนินงาน การแก้ไขปัญหา                 
การประเมินผล การจัดทำรายงานและการนำเสนอผลงาน โดยปฏิบัติจัดทำโครงงานสร้างและหรือพัฒนางาน     
ที่ใช้ความรู้และทักษะในระดับฝีมือ สอดคล้องกับสาขาวิชาชีพที่ศึกษา ดำเนินการเป็นรายบุคคลหรือกลุ่ม              
ตามลักษณะของงานให้แล้วเสร็จในระยะเวลาที่กำหนด (ผู้เรียนสามารถจัดทำโครงงาน สร้างและหรือพัฒนางาน
ที่ต่อเนื่องจากรายวิชา 20211 2025 หรือเป็นโครงงานใหม)่ 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

คำอธิบายรายวิชา 
หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 

ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
กลุ่มอาชีพการตลาด 

สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 
 

หมวดวิชาเล อกเสรี 
 

ให้เลือกเรียนรายวิชาจากหมวดวิชาที่เปิดสอนในหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567                
ทุกประเภทวิชาและสาขาวิชา 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

คำอธิบายรายวิชา 
หลักสูตรประกาศนยีบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567 

ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
กลุ่มอาชีพการตลาด 

สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 
 

กิจกรรมเสริมหลักสูตร 
 

20000 2001 กิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 1 0-2-0 
 Rover Scout Activity 1 
20000 2002 กิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 2 0-2-0 
 Rover Scout Activity 2 
20000 2003 กิจกรรมเสริมสร้างสุจริต จิตอาสา 0-2-0
 Strengthen Honesty and Volunteerism 
20000 2004 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 1 0-2-0
 Vocational Organization Activity 1 
20000 2005 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 2 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 2 
20000 2006 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 3 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 3 
20000 2007 กิจกรรมในสถานประกอบการ 1 0-2-0 
 Workplace Activity 1 
20000 2008 กิจกรรมในสถานประกอบการ 2 0-2-0
 Workplace Activity 2 
20000 200  กิจกรรมในสถานประกอบการ 3 0-2-0 
 Workplace Activity 3 
20000 2010 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 1 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 1 
20000 2011 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 2 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 2 
20000 2012 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 3 0-2-0
 Recreational Activity for Learners Development 3 
20000*20XX กิจกรรมนักศึกษาวิชาทหาร/กิจกรรมที่สถานศึกษาจัด                       0-2-0 
 Thai Reserve Officer Training Corps Student/College Activities 
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2001 กิจกรรมลูกเส อวิสามัญ 1 0-2-0 
 Rover Scout Activity 1 
 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
ปฏิบัต ิตนตามกฎระเบียบ มีจ ิตสำนึกที ่ด ี อนุร ักษ์ศิลปวัฒนธรรมไทย โดยใช้ กระบวนการ                

ลูกเสือวิสามัญ ตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง     
 

จุดประสงค์รายวิชา เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการ พิธีการ ทักษะทางลูกเสือวิสามัญ และกิจกรรมที่เสริมสร้างการเป็นพลเมืองดี  
2. มีทักษะการปฏิบัติตามหลักการลูกเสือวิสามัญ และเป็นพลเมืองที่ดี 
3. มีจิตสำนึกและกิจนิสัยที่ดีในการทำงาน ด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย ซื่อสัตย์สุจริต และสามารถ      

ทำงานร่วมกับผู้อ่ืน   
4. ประยุกตใ์ช้ทักษะลูกเสือเพ่ือให้บริการ และบําเพ็ญประโยชน์ต่อชุมชน ท้องถิ่น 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 1 ตามหลักการและกระบวนการลูกเสือวิสามัญ 
2. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรม พิธีการ ทักษะทางลูกเสือวิสามัญ และกิจกรรมที่เกี่ยวข้องกับการเป็น 

พลเมืองดี สัญลักษณ์ลูกเสือ ทักษะชีว ิต ชีว ิตวิถีใหม่ และการเฝ้าระวังป้องกันการขัดกัน                      
แห่งผลประโยชน์สาธารณะ 

3. บําเพ็ญประโยชน์ต่อชุมชนและท้องถิ่นตามสถานการณ ์ 
4. ปฏิบัติตนตามคำปฏิญาณ กฎ ระเบียบ และคติพจน์ของลูกเสือวิสามัญ 
5. ปฏิบัติกิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 1 โดยการลงมือปฏิบัติ กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่ง และการประเมินผล 
6. ประยุกต์ใช้ทักษะลูกเสือเพื่อการให้บริการ และบําเพ็ญประโยชน์ในชีวิตประจำวัน ต่อชุมชน

ท้องถิ่น  
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมตามคำปฏิญาณ กฎ ระเบียบ คติพจน์ของลูกเสือวิสามัญ กิจกรรมความเป็นไทย 
กิจกรรมส่งเสริมทางศาสนา ศิลปวัฒนธรรม ประเพณีไทย  กิจกรรมบำเพ็ญสาธารณะประโยชน์ ทักษะลูกเสือ 
เพ่ือให้บริการ กิจกรรมการสร้างวินัย ความเป็นระเบียบเรียบร้อย กิจกรรมการเขียนแผนธุรกิจตามหลักปรัชญา
ของเศรษฐกิจพอเพียง กิจกรรมความปลอดภัยของบุคคล ชุมชน และสังคม  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2002 กิจกรรมลูกเส อวิสามัญ 2 0-2-0 
 Rover Scout Activity 2 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
ปฏิบัติตนตามกฎระเบียบ มีระเบียบวินัย มีจิตสำนึกในการป้องกันการทุจริต อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม    

และให้บริการต่อชุมชน โดยกระบวนการลูกเสือวิสามัญ เพ่ือการพัฒนาที่ยั่งยืน 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการ พิธีการ ทักษะทางลูกเสือวิสามัญ และกิจกรรมที่เกี่ยวข้องกับการเป็นพลเมือง

สัญลักษณ์ลูกเสือ ทักษะชีวิต ชีวิตวิถีใหม่ และการต่อต้านการทุจริต  
2. มีทักษะการปฏิบัติตามคำปฏิญาณ กฎ ระเบียบ คติพจน์ของลูกเสือวิสามัญ และการเป็นพลเมืองที่ดี 
3. มีจิตสำนึกและกิจนิสัยที่ดีในการทำงาน ด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย ซื่อสัตย์สุจริต จิตบริการ           

และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน  
4. สามารถประยุกต์ใช้ทักษะทางลูกเสือในการอยู่ค่ายพักแรม การจัดกิจกรรม และการบริการชุมชน 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 2 ตามหลักการและกระบวนการของลูกเสือวิสามัญ  
2. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรม พิธีการ ทักษะทางลูกเสือวิสามัญ และกิจกรรมที่เกี ่ยวข้องกับ                

การเป็นพลเมืองดี สัญลักษณ์ลูกเสือ ทักษะชีวิต ชีวิตวิถีใหม่ และการต่อต้านการทุจริต 
3. ปฏิบัติตนตามคำปฏิญาณ กฎ ระเบียบ คติพจน์ของลูกเสือวิสามัญ และการเป็นพลเมืองที่ดี 
4. ปฏิบัติกิจกรรมระเบียบวินัย กิจกรรมกลางแจ้งเดินทางไกลและอยู่ค่ายพักแรม  กิจกรรมบริการ

ชุมชน กิจกรรมสิ ่งแวดล้อมศึกษากับการพัฒนาที ่ย ั ่งย ืน  และกิจกรรมนักพัฒนาแนวคิด 
การต่อต้านการทุจริต 

5. ปฏิบัติกิจกรรมลูกเสือวิสามัญ 2 โดยการลงมือปฏิบัติ กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่งและการประเมินผล 
6. ประยุกต์ใช้ทักษะทางลูกเสือในการอยู่ค่ายพักแรม การจัดกิจกรรม และการบริการชุมชน 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติกิจกรรมตามคำปฏิญาณ กฎ ระเบียบ คติพจน์ของลูกเสือวิสามัญ กิจกรรมระเบียบวินัย

กิจกรรมกลางแจ้ง กิจกรรมเดินทางไกลและอยู่ค่ายพักแรม  กิจกรรมบริการชุมชน กิจกรรมสิ่งแวดล้อมศึกษา
กับการพัฒนาที่ยั่งยืน กิจกรรมนักพัฒนาแนวคิดการต่อต้านการทุจริต      
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2003 กิจกรรมเสริมสร้างสุจริต จิตอาสา 0-2-0 
 Strengthen Honesty and Volunteerism  

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
มีจิตสำนึกที่ยึดมั่นความซื่อสัตย์สุจริต เป็นพลเมืองดีของสังคม มีจิตอาสา  และปฏิบัติตน            

ตามพระบรมราโชบาย 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจความสำคัญและหลักในการประพฤติปฏิบัติตนเป็นคนดีตามพระบรมราโชบาย มีคุณธรรม 

จริยธรรม และการสร้างสังคมที่ไม่ทนต่อการทุจริต 
2. มีทักษะการคิด วิเคราะห์ ตัดสินใจ ประพฤติปฏิบัติตนตามพระบรมราโชบาย หลักธรรม 

กฎระเบียบ วัฒนธรรม อันดีงามของสังคม การแยกแยะระหว่างประโยชน์ส่วนตนและส่วนรวม 
และการป้องกันการทุจริต  

3. มีจิตสำนึกและกิจนิสัยที ่ดีในการปฏิบัติกิจกรรมด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย ซ่ือสัตย์สุจริต                
จิตอาสา และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 

4. สามารถประยุกต์ใช้หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการป้องกันการทุจริตและการเป็นคนดี  
ของสังคม 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมเสริมสร้างสุจริต จิตอาสา ตามหลักการและกระบวนการป้องกันการทุจริต 
2. วิเคราะห์และตัดสินใจปฏิบัติในสิ่งที่ควรปฏิบัติและไม่ปฏิบัติในสิ่งที่ไม่ควรปฏิบัติ 
3. ประพฤติปฏิบัติตนตามพระบรมราโชบาย มีคุณธรรม จริยธรรม และการเป็นคนดีที่ไม่ทนต่อการทุจริต 
4. ปฏิบัติกิจกรรมเพื่อเสริมสร้างจิตพอเพียงต้านการทุจริต กิจกรรมแยกแยะระหว่างประโยชน์ส่วน

ตนและส่วนรวม กิจกรรมวิเคราะห์สินน้ำใจและสินบน กิจกรรมความไม่ทนต่อการทุจริต และ
กิจกรรมพลเมืองดีกับความรับผิดชอบต่อสังคม  

5. ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างสุจริต จิตอาสา โดยการลงมือปฏิบัติ กระบวนการกลุ่ม  การโค้ชชิ่ง                 
และการประเมินผล  

6. ประยุกต์ใช้หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการป้องกันการทุจริตและการเป็นคนดีของสังคม 
 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมตามพระบรมราโชบายสู่การเป็นคนดี กิจกรรมจิตพอเพียงต้านการทุจริต กิจกรรม
แยกแยะระหว่างประโยชน์ส่วนตนและส่วนรวม  กิจกรรมวิเคราะห์สินน้ำใจและสินบน กิจกรรมความไม่ทนต่อ        
การทุจริต กิจกรรมพลเมืองดีกับความรับผิดชอบต่อสังคม  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2004 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 1 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 1 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 มีทักษะทางวิชาการ วิชาชีพ  การจัดกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะวิชาการและวิชาชีพ การพัฒนาคุณภาพชีวิต       

การพัฒนาองค์กร ชุมชน และสังคม 
2. วางแผน ลงมือปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผล และปรับปรุงการทำงานในการร่วมกิจกรรม

องค์การวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา         

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมองค์การวิชาชีพตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล การเป็นผู้นำและผู้ตามที่ดีในการร่วมองค์การวิชาชีพ  
3. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรมองค์การวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค์

ของกิจกรรม 
4. ปฏิบัติตนตามระเบียบข้อบังคับขององค์การวิชาชีพ 
5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะวิชาการและวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีว ิต กิจกรรม                        
ชมรมวิชาชีพ กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์  กิจกรรมส่งเสริมระบอบประชาธิปไตย กิจกรรม
อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม กิจกรรมอื่น ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและท้องถิ่น  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2005 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 2 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 2 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 มีทักษะทางวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะวิชาการและวิชาชีพ การพัฒนาคุณภาพชีวิต       

การพัฒนาองค์กร ชุมชน และสังคม 
2. วางแผน ลงมือปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผล และปรับปรุงการทำงานในการร่วมกิจกรรม

องค์การวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา         

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมองค์การวิชาชีพตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล การเป็นผู้นำและผู้ตามที่ดีในการร่วมองค์การวิชาชีพ 
3. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรมองค์การวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค์

ของกิจกรรม 
4. ปฏิบัติตนตามระเบียบข้อบังคับขององค์การวิชาชีพ 
5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะวิชาการและวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีว ิต กิจกรรม                    
ชมรมวิชาชีพ กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์  กิจกรรมส่งเสริมระบอบประชาธิปไตย กิจกรรม
อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม กิจกรรมอื่น ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและท้องถิ่น  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2006 กิจกรรมองค์การวิชาชีพ 3 0-2-0 
 Vocational Organization Activity 3 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 มีทักษะทางวิชาการ วิชาชีพ  การจัดกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะวิชาการและวิชาชีพ การพัฒนาคุณภาพชีวิต       

การพัฒนาองค์กร ชุมชน และสังคม 
2. วางแผน ลงมือปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผล และปรับปรุงการทำงานในการร่วมกิจกรรม

องค์การวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา         

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมองค์การวิชาชีพตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิง่ เทคโนโลยีดิจิทัล การเปน็ผู้นำและผู้ตามที่ดีในการรว่มองค์การวิชาชีพ  
3. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรมองค์การวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค์

ของกิจกรรม 
4. ปฏิบัติตนตามระเบียบข้อบังคับขององค์การวิชาชีพ 
5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมองค์การวิชาชีพ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะวิชาการและวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีว ิต กิจกรรม                       
ชมรมวิชาชีพ กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์  กิจกรรมส่งเสริมระบอบประชาธิปไตย กิจกรรม
อนุรักษ์สิ่งแวดล้อม กิจกรรมอื่น ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและท้องถิ่น  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2007 กิจกรรมในส านประกอบการ 1 0-2-0 
 Workplace Activity 1 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
มีทักษะวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมในสถานประกอบการ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 

 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ การพัฒนา

คุณภาพชีวิต การพัฒนาองค์กร ชุมชน สังคม ระเบียบ ข้อบังคับของสถานประกอบการ และทักษะ
การปฏิบัติงานในสถานประกอบการ  

2. วางแผน ดำเนินการปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผลและปรับปรุงการทำงานในสถานประกอบการ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา         

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมสถานประกอบการ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมในสถานประกอบการตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้ทักษะการโค้ชชิ ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล และการเป็นผู ้นำและผู ้ตามที ่ด ีในการร่วมกิจกรรม  

ในสถานประกอบการ 
3. ปฏิบัติตนตามระเบียบข้อบังคับของสถานประกอบการตามมาตรฐานที่กำหนด 
4. ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะและประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ กิจกรรมเสริมสร้าง  

ตามระเบียบข้อบังคับของสถานประกอบการ กิจกรรมการพัฒนาบุคลิกภาพและความรับผิดชอบ
ต่อสังคม กิจกรรมส่งเสริมความปลอดภัยในที่ทำงาน กิจกรรมเสริมสร้างการบริหารงานคุณภาพ 
ในสถานประกอบการ หรือกิจกรรมอ่ืน ๆ ที่เกี่ยวข้องกับการฝึกปฏิบัติงานในสถานประกอบการ  

5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมในสถานประกอบการ 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมสถานประกอบการ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะ ประสบการณ์วิชาการ วิชาชีพ กิจกรรมเสริมสร้างตามระเบียบ

ข้อบังคับของสถานประกอบการ กิจกรรมการพัฒนาบุคลิกภาพ ความรับผิดชอบต่อสังคม กิจกรรมส่งเสริม
ความปลอดภัยในที่ทำงาน กิจกรรมเสริมสร้างการบริหารงานคุณภาพในสถานประกอบการ หรือกิจกรรมอ่ืน ๆ 
ที่เก่ียวข้องกับการฝึกปฏิบัติงานในสถานประกอบการ    
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2008 กิจกรรมในส านประกอบการ 2 0-2-0 
 Workplace Activity 2 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
มีทักษะวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมในสถานประกอบการ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 

 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ การพัฒนา

คุณภาพชีวิต การพัฒนาองค์กร ชุมชน สังคม ระเบียบ ข้อบังคับของสถานประกอบการ และทักษะ
การปฏิบัติงานในสถานประกอบการ  

2. วางแผน ดำเนินการปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผลและปรับปรุงการทำงานในสถานประกอบการ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา         

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมสถานประกอบการ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมในสถานประกอบการตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้ทักษะการโค้ชชิ ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล และการเป็นผู ้นำและผู ้ตามที ่ด ีในการร่วมกิจกรรม  

ในสถานประกอบการ 
3. ปฏิบัติตนตามระเบียบข้อบังคับของสถานประกอบการตามมาตรฐานที่กำหนด 
4. ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะและประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ กิจกรรมเสริมสร้าง  

ตามระเบียบข้อบังคับของสถานประกอบการ กิจกรรมการพัฒนาบุคลิกภาพและความรับผิดชอบ
ต่อสังคม กิจกรรมส่งเสริมความปลอดภัยในที่ทำงาน กิจกรรมเสริมสร้างการบริหารงานคุณภาพ  
ในสถานประกอบการ หรือกิจกรรมอ่ืน ๆ ที่เกี่ยวข้องกับการฝึกปฏิบัติงานในสถานประกอบการ  

5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมในสถานประกอบการ 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมสถานประกอบการ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะ ประสบการณ์วิชาการ วิชาชีพ กิจกรรมเสริมสร้างตามระเบียบ

ข้อบังคับของสถานประกอบการ กิจกรรมการพัฒนาบุคลิกภาพ ความรับผิดชอบต่อสังคม กิจกรรมส่งเสริม
ความปลอดภัยในที่ทำงาน กิจกรรมเสริมสร้างการบริหารงานคุณภาพในสถานประกอบการ หรือกิจกรรมอ่ืน ๆ 
ที่เก่ียวข้องกับการฝึกปฏิบัติงานในสถานประกอบการ    
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2009 กิจกรรมในส านประกอบการ 3 0-2-0 
 Workplace Activity 3 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
มีทักษะวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมในสถานประกอบการ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 

 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ การพัฒนา

คุณภาพชีวิต การพัฒนาองค์กร ชุมชน สังคม ระเบียบ ข้อบังคับของสถานประกอบการ และทักษะ
การปฏิบัติงานในสถานประกอบการ  

2. วางแผน ดำเนินการปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผลและปรับปรุงการทำงานในสถานประกอบการ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา         

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมสถานประกอบการ 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมในสถานประกอบการตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้ทักษะการโค้ชชิ ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล และการเป็นผู ้นำและผู ้ตามที ่ด ีในการร่วมกิจกรรม  

ในสถานประกอบการ 
3. ปฏิบัติตนตามระเบียบข้อบังคับของสถานประกอบการตามมาตรฐานที่กำหนด 
4. ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะและประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ กิจกรรมเสริมสร้าง  

ตามระเบียบข้อบังคับของสถานประกอบการ กิจกรรมการพัฒนาบุคลิกภาพและความรับผิดชอบ
ต่อสังคม กิจกรรมส่งเสริมความปลอดภัยในที่ทำงาน กิจกรรมเสริมสร้างการบริหารงานคุณภาพ  
ในสถานประกอบการ หรือกิจกรรมอ่ืน ๆ ที่เกี่ยวข้องกับการฝึกปฏิบัติงานในสถานประกอบการ  

5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมในสถานประกอบการ 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมสถานประกอบการ 

 

คำอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะ ประสบการณ์วิชาการ วิชาชีพ กิจกรรมเสริมสร้างตามระเบียบ

ข้อบังคับของสถานประกอบการ กิจกรรมการพัฒนาบุคลิกภาพ ความรับผิดชอบต่อสังคม กิจกรรมส่งเสริม
ความปลอดภัยในที่ทำงาน กิจกรรมเสริมสร้างการบริหารงานคุณภาพในสถานประกอบการ หรือกิจกรรมอ่ืน ๆ 
ที่เก่ียวข้องกับการฝึกปฏิบัติงานในสถานประกอบการ    
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2010 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 1 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 1 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 มีทักษะวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ การพัฒนา

คุณภาพชีวิต การพัฒนาองค์กร ชุมชน และสังคม 
2. วางแผน ลงมือปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผล และปรับปรุงการทำงานในการร่วมกิจกรรม

เสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา          

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัยตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล การเป็นผู้นำและผู้ตามที่ดีในการร่วมกิจกรรม

เสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
3. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัยตามหลักการ กระบวนการ 

ลักษณะและวัตถุประสงค์ของกิจกรรม 
4. ปฏิบัติกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต กิจกรรมพัฒนาองค์กร ชุมชนและสังคม กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ 

ศาสนา และพระมหากษัตริย์ กิจกรรมจิตอาสา กิจกรรมกีฬาและนันทนาการ กิจกรรมการป้องกัน
การทุจริต และกิจกรรมอ่ืน ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและสังคม 

5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะ ประสบการณ์วิชาการ วิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต กิจกรรม
พัฒนาองค์กร ชุมชน สังคม กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์ กิจกรรมจิตอาสา  กิจกรรมกีฬา 
นันทนาการ กิจกรรมการป้องกันการทุจริต กิจกรรมอื่น ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและสังคม  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2011 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 2 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 2 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 มีทักษะวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ การพัฒนา

คุณภาพชีวิต การพัฒนาองค์กร ชุมชน และสังคม 
2. วางแผน ลงมือปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผล และปรับปรุงการทำงานในการร่วมกิจกรรม

เสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา          

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัยตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล การเป็นผู้นำและผู้ตามที่ดีในการร่วมกิจกรรม

เสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
3. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัยตามหลักการ กระบวนการ 

ลักษณะและวัตถุประสงค์ของกิจกรรม 
4. ปฏิบัติกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต กิจกรรมพัฒนาองค์กร ชุมชนและสังคม กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ 

ศาสนา และพระมหากษัตริย์ กิจกรรมจิตอาสา กิจกรรมกีฬาและนันทนาการ กิจกรรมการป้องกัน
การทุจริต และกิจกรรมอ่ืน ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและสังคม 

5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะ ประสบการณ์วิชาการ วิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต กิจกรรม
พัฒนาองค์กร ชุมชน สังคม กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์ กิจกรรมจิตอาสา  กิจกรรมกีฬา 
นันทนาการ กิจกรรมการป้องกันการทุจริต กิจกรรมอื่น ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและสังคม  
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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2567  
ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ กลุ่มอาชีพการตลาด สาขาวิชาธุรกิจค้าปลีก 

20000-2012 กิจกรรมเสริมสร้างผู้เรียนตามอัธยาศัย 3 0-2-0 
 Recreational Activity for Learners Development 3 

 

อ้างอิงมาตร าน 
 - 

 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับรายวิชา 
 มีทักษะวิชาการ วิชาชีพ การจัดกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืนได้ 
 

จุดประสงค์รายวิชา  เพ่ือให้ 
1. เข้าใจหลักการและกระบวนการเสริมสร้างทักษะประสบการณ์วิชาการและวิชาชีพ การพัฒนา

คุณภาพชีวิต การพัฒนาองค์กร ชุมชน และสังคม 
2. วางแผน ลงมือปฏิบัติ การโค้ชชิ่ง การประเมินผล และปรับปรุงการทำงานในการร่วมกิจกรรม

เสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทำงานด้วยความรับผิดชอบ มีวินัย พอเพียง ซื่อสัตย์ จิตอาสา          

มีความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ และสามารถทำงานร่วมกับผู้อ่ืน 
4. สามารถประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 

 

สมรร นะรายวิชา 
1. แสดงความรู้เกี่ยวกับกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัยตามหลักการและกระบวนการ 
2. ใช้กระบวนการกลุ่ม การโค้ชชิ่ง เทคโนโลยีดิจิทัล การเป็นผู้นำและผู้ตามที่ดีในการร่วมกิจกรรม

เสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
3. วางแผนและปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัยตามหลักการ กระบวนการ 

ลักษณะและวัตถุประสงค์ของกิจกรรม 
4. ปฏิบัติกิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต กิจกรรมพัฒนาองค์กร ชุมชนและสังคม กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ 

ศาสนา และพระมหากษัตริย์ กิจกรรมจิตอาสา กิจกรรมกีฬาและนันทนาการ กิจกรรมการป้องกัน
การทุจริต และกิจกรรมอ่ืน ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและสังคม 

5. ประเมินผลและปรับปรุงการทำกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 
6. ประยุกต์ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในการจัดกิจกรรมเสริมสร้างคุณภาพผู้เรียนตามอัธยาศัย 

 

คำอธิบายรายวิชา 
 ปฏิบัติกิจกรรมเสริมสร้างทักษะ ประสบการณ์วิชาการ วิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาคุณภาพชีวิต กิจกรรม
พัฒนาองค์กร ชุมชน สังคม กิจกรรมเกี่ยวกับชาติ ศาสนา พระมหากษัตริย์ กิจกรรมจิตอาสา  กิจกรรมกีฬา 
นันทนาการ กิจกรรมการป้องกันการทุจริต กิจกรรมอื่น ๆ ที่เป็นประโยชน์ต่อชุมชนและสังคม  

 


